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6. Ei mikaan kertakayttorakennus
- Pikku-Finlandia

SISALLYSLUETTELO

9. Siivoojasta talouspaallikoksi,
eika siina viela kaikki
- Marika Lith, Lasi Saarinen

11. Pdivani projekti-insin66rina
- Tero Aarnio, Lasi Saarinen

12. Upea lasitettu alumiinirunkoinen
Atrium-aula
- Sditeri 6

16. Nopeaa nostetta uralla
- Tommi Alen, Lasi Saarinen

18. Ja matka jatkuu
- Jouni Siivosen tarina

23. Julkisivun modernisointi
- Bulevardi 21

26. Alumiini, ammattilaisen valinta
- IKJ Rakennus Oy

30. Tasokasta matkailupalvelua
- llola INN

34. Uusi ulkoseina kokonaan lasia
- Arkadia 6

38. AANI-sisilasiseindjarjestelméa
- Lasi Saarinen

40. Aani aallonharjassa
- Aallonharja, Areim

44. Ovia mittojen mukaan
- Lasi Saarinen

45, Asennus on asiakaspalvelua
- Lasi Saarinen

50.Viherhuoneet ullakkokerrokseen
- Lehto Asunnot Oy

52. Schiicon nakoinen toimija
- Schiico Finland Oy

Olemme erikoistuneet haastaviin
kohteisiin, joissa vaaditaan
poikkeuksellisen suurta osaamista,
ennakkoluulotonta asennetta seka
aaretonta joustavuutta.
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2 Schiico Finland Oy:n
myyntipddllikké Tommi Laimi
ja Lasi Saarisen yrittdjd Jouni
Siivonen ovat tyytyvdiisié
yhteistyon tuloksiin.

uomalaisen puuarkki-
tehtuurin  taidonnayte
ja jopa suunnannayttaja
toimii kaupunkilaisten ja
matkailijoiden  kohtaa-
mispaikkana seka tapahtumakes-
kuksena Finlandia-Talon peruskor-
jauksen ajan, arviolta noin kaksi ja
puoli vuotta.

- Enta sen jdlkeen? Valtava Ju-
hannuskokko, vai rakennuksen
murskaus paikan paalla?

- Ei kumpaakaan. Finlandia-ta-
lon perusparannuksen jalkeen Pik-
ku-Finlandia siirretaan vaivattomasti
muualle ja muokataan paivakodiksi
tai kouluksi. Myohemmin, ehka tu-
levien vuosikymmenten saatossa

kenties johonkin toiseen kayttotar-
koitukseen. Huolella valmistettu,
pitkaikainen ja ekologinen rakennus
taipuu moneksi. Todellista kiertota-
loutta siis.

Lasi-Saarinen valittiin vaativan
kohteen upeiden lasijulkisivujen,
seka ulko-ovien ja monen muun
lasirakenteen toimittajaksi pitkalti
heidan innovatiivisen osaamisensa
ansiosta jo tarjouspyyntévaiheessa.
Eika yrityksen referenssit vaativien
kohteiden toteuttamisessa olleet
padurakoitsijalta jaaneet huomaa-
matta.

VAATIVA RAKENNE

Rakennus itsessaan on kaunis. Vain
ammattilainen saattaa nahda jois-

tain yksityiskohdista, etta pinta-alal-
taan 2 750 bruttoneliometrinen ra-
kennus ei tullut jaadakseen. Tavan
kansalainen ei sita huomaa, niin
huolellinen on rakennuksen viimeis-
tely.

- Rakennusteknisesti Pikku-Fin-
landiaa koskivat hyvin tarkat maa-
raykset jo sijaintinsa puolesta, silla
meren rannalla tuulee ja tuiskuaa
usein, kertoo Lasi Saarisen yrittdja
Jouni Siivonen.

- Myo0s suurten massatapahtu-
mien hulppeana nayttamona sen on
oltava vankka ja vakaa kuin suoma-
laisen mannyn, mies huomauttaa.

- Suomalaista mantya rakennuk-
sen arkkitehtuurikin kunnioittaa. Se
on kuin metsa kaupungin keskella,

,, Na&ain mittavan, monipuolisen
ja siirtokelpoisen kohteen
rakentaminen vaatii paljon
teknistd osaamista.

hiilinieluineen ja tunnelmineen. Pik-
ku-Finlandia on vaikuttava ilmestys.

Talon rakentaminen vaati toteut-
tajiltaan paljon. Se vaati aarimmai-
sen huolellisen suunnittelutyon,
eri rakennusvaiheiden huippuam-
mattilaisten tyopanoksen, taydelli-
sen logistiikan onnistumisen seka
maamme osaavimpien asentajien
viimeistellyn tyonjaljen.

Lahtokohta oli siis haastava.
Maastoluokaltaan O, eli pahimpien
Suomessa esiintyvien tuuli- ja lumi-
kuormien kesto, kuitenkin niin, etta
rakennuksesta olisi mahdollisim-
man esteeton nakyma ulos T66l6n-
lahdelle. Vaistotilaksi tarkoitetun
rakennuksen helppo purku, siirto
sekd kasaus uudelleen tehokkaasti
ja ekologisesti, sekda ndyttava ulko-
asu vaativassa kaupunkiymparis-
tOssa perinteisten arvorakennusten
lomassa.

— Pikku-Finlandiaan tarvittiin siis
puun lisaksi vankat ovet, ikkunat ja
julkisivurungot, joiden materiaalik-
si valikoitui kierratettavyytensa ja
ekologisuutensa ansiosta alumiini,
Siivonen tahdentaa.

- Ja meiddathan tunnetaan,
etenkin paakaupunkiseudulla, eri-
koisosaamista vaativien kohteiden

luotettavana toimittajana, mies hy-
myilee ansaitusti.

TOIMEEN

Kaikki ikkuna- ja ovirungot asennet-
tiin valmiiksi moduuleihin jo talo-
tehtaalla.

- Niiden jarjestelmatoimittajak-
si valikoitui Schiico, pitkaaikainen
kumppanimme, jonka tuoteportfo-
lio on markkinoiden laajin ja edis-
tyksellisin, Siivonen kehuu.

- Schiicon sertifioiduista lasijulki-
sivujarjestelmista Pikku-Finlandiaan
valittiin Schiico FWS50.SI SG julkisi-
vusarja helpon uusiokdyton, eli kay-
tanndssa purun ja uudelleen asen-
nuksen vuoksi. Kuten erds "vanhan
liiton” asentaja on joskus tokaissut;
"Kaikkea voidaan soveltaa, mutta jos
halutaan oikeasti laatua ja vaihtoeh-
toja, pitaa rakentaa Schiicolla’, Siivo-
nen naurahtaa.

- Laadukas, tunnettu jarjestel-
matoimittaja seka oman suunnitte-
luosastomme  ratkaisuehdotukset
siivittdvat tiemme tarjouskilvan
voittoon. Schiicon suunnittelijat
olivat vahvasti mukanamme jo tar-
jousta suunniteltaessa ja jalleen ker-
ran koettiin tiiviin yhteistyon
voima. })
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- Oma tehokas tuotantomme ja luo-
tettava yhteistyokumppani mahdol-
listivat projektin pysyneen jarkevan
katetuottoprosentin raameissa ja
suoriutumisemme siita taloudelli-
sesti kannattavasti, mies laskeske-
lee. Yhteistyo paaurakoitsijan kanssa
oli erittdin sujuvaa ja ammattimaista
seka talotehtaalla, etta itse asennus-
kohteessa, keskelld maamme paa-
kaupunkia. "Nain mittavan, moni-
puolisen ja siirtokelpoisen kohteen
rakentaminen vaatii paljon teknista
osaamista’, padurakoitsijan edustaja
kertoo.

— Olemme kasanneet kattavan ja
osaavan kumppaniverkoston, joka
on ollut mukana suunnittelemassa
Pikku-Finlandian toteutusta alusta
lahtien omien asiantuntijoidemme
kanssa, han jatkaa.

Lasijulkisivujen (n.400m2) pys-
typrofiileiksi  valittiin  jakoprofiilit
helpottamaan rakennuksen purkua
ja uudelleen kasaamista. Lasituksis-
sa kaytettiin 3k SG selektiivieristys-
laseja ja alemmissa ruuduissa tur-
valaseja molemmin puolin. Kulmat
toteutettiin lippalasi menetelmalla
taysikulmina.

Ulko-ovien rungoiksi valikoitui
Schiicon ADS70.HI lampodkatkaistu
alumiinisarja.

- Seka ikkuna-, ettd ovirunkojen
mitoitus ja asennus talotehtaalla oli-
vat aarimmaisen tarkkoja ja huolel-
lisesti toteutettuja, jotta ne kestivat
moduulien kuljetuksen, sdilyttden
silti mittatarkkuutensa asennusta
varten, Siivonen valaisee.

— Noin tonnin painoisia ikkuna-
ruutuja ei kohteessa enaa muotoilla,
vaan niiden tulee istua raameihinsa
"pilkuntarkasti”.

Kaikki karmi-, ja lasielementit
ovat erillisia ja helposti irrotettavia.
Rakennuksen ulkoseinilla ei ole lis-
toja lainkaan, silla kokonaisuus on
rakennettu SG-menetelmalla.

- Schiico on SG teknologian suu-
rin edelldkadvija ja arkkitehtonisen
trendin luoja, kertoo Schiico Fin-
land Oy:n myyntipaallikko Tommi
Laimi.
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— Olemme toteuttaneet yhdessa
Lasi Saarisen kanssa useita julkisi-
vukohteita kyseiselld menetelmalla,
jossa ulkopinnan massasaumat ovat
ainoastaan esteettinen ratkaisu,
mies lisaa.

- Itse lasiruudut kiinnitetaan
runkoihin Schiicon kehittamin eri-
tyismenetelmin. Kaikkiaan toimitim-
me ja toteutimme Pikku-Finlandian
kaikki julkisivulasitukset, ulko-ovet
ja tuulikaappien ovet heloineen,
kaantoovikoneineen, turvaverhoi-
neen ja kyyndrkytkimineen, Siivo-

nen luettelee ulkomuististaan.

Pikku-Finlandia on kohteena tay-
sin ainutlaatuinen ja ennen nakema-
ton maassamme.

Kohde vaati erityistda osaamista
ja luovuutta sen jokaisella askeleel-
la aina suunnittelupdydalta viimei-
seen massasaumaan.

— On mielenkiintoista olla mu-
kana pioneerihankkeessa ja nahda
etenkin Pikku-Finlandian “seuraava
elama’, missa ikina se lieneekin, sa-
novat Laimi ja Siivonen kuin yhdesta
suusta.

MARIKA LITH

SIIVOOJASTA
TALOUSPAALLIKOKSI,
EIKA SIINA VIELA KAIKKI!

Marika Lithin polku Lasi Saarisen palveluksessa on tarinan arvoinen.

Han toimi siivousalan yrittdjana ja onnistui myymaan puhtaanapidon
palveluksiaan Lasi Saariselle vuonna 2008. Tyota talossa oli aluksi
satunnaisesti, mutta tarve kasvoi yrityksen kasvun tahdissa.




nnen sitd kaytannollinen

nuori nainen oli opiskellut

autonasentajan ammatin,

seka karkkilalainen kun

on, oli hdnenkin tiensa
vienyt valimoon, valajan ammatti-
tutkintoa suorittamaan.

- Jos joku olisi minulle sanonut
tuohon aikaan, ettd tydskentelen
vield joskus toimistossa talouspaal-
likkdnad, olisin nauranut hanet pihal-
le, Marika nauraa.

- Olin kaytannon ihminen ja
olen sitd edelleen, mutta ndin ela-
massani asiat muuttuvat ja kaikella
on tarkoituksensa, han mietiskelee.

TIE YRITTAJAKS

Marika koki tuoreena ditina
valimon  kolmivuorotydn
hankalaksi ja paatti pe-
rustaa oman siivousa-

lan yrityksen. Toita ah-

keralle ja santilliselle

tekijalle  kertyikin

niin paljon, kun han

jaksoi tehda.

- Juu, sittenhan
sita kolmea vuoroa
olisi saanut tehda
ihan putkeen, han
naurahtaa.

- Jotta eldamad ei
olisi liian yksinkertaista,
paatti han opiskella lisaa,
jotain ihan muuta. Marika
opiskeli itsensa siivousalan yrit-
tajyyden ohella kirjanpitdjaksi, jon-
ka ammattitutkinnon han suoritti
vuonna 2010. Lasi Saarisen yrittajan
Jouni Siivosen kddet olivat tyota
tdynng, ja hanen kuullessaan Mari-
kan uudesta koulutuksesta lisaantyi
palvelusten osto Marikalta toimis-
ton puolellekin.

— No niinhdn siina kavi, etta lo-
pulta siivosin, hoidin kirjanpitoa,
leikkasin lasia, keitin kahvia, jota
muuten teen edelleenkin, ja ikaan
kuin ujuttauduin Jounin pyynnosta
sisaan talon eri toimiin.

- Tein tata muutaman vuoden,

kunnes lopetin siivoustyot koko-
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naan ja siirryin taysipaivaisesti Lasi
Saariselle.

Lasi Saarisen kasvu toi haasteita
ja loi Marikalle vastuuta konttorin
puolella, joten hdn opiskeli tyon
ohessa myds palkanlaskijan ja vuon-
na 2018 talouspaallikon tutkinnot.

- Yrityskaupat, henkilostomaa-
ran lisadntyminen ja projektiem-
me euromadrainen

kasvu ovat kasvat- ,, Jos joku olisi minulle

taneet osaamistani
enemman kuin mit-
kdaan opinnot, mut-
ta toisaalta ilman
opintoja

en olisi milldan
kaikesta selvinnyt, Marika tuumaa.

KIVA TYO JA UPEA PORUKKA

- Meilld on upea tydyhteiso, jossa
jokainen puhaltaa yhteen hiileen ja
ymmartaa, ettd jos yritykselld me-
nee hyvin, menee meilld kaikilla.
Olin pitkdadn ainoa nainen talossa,
joten tydskentely miesvaltaisessa
tyOyhteisdssa on tullut tutuksi, Ma-
rika toteaa.

- Kehitimme jatkuvasti uusia

sanonut tuohon aikaan, tayasti
etta tyoskentelen viela  hin vakuuttaa.
joskus toimistossa
talouspaallikkona, olisin  osallistunut  pitkan
nauranut hanet pihalle  uransa aikana lahes

keinoja kasvumme jarkevaan hallit-
tavuuteen ja olemme onnistuneet
siind hyvin, Marika kertoo.

- Meilla on uskoakseni jopa poik-
keuksellisen avoin keskustelu talon
talouteen liittyvista asioista. Olen
luonteeltani tasmallinen, eikda mi-
nulla jaa asiat viime tinkaan, vaikka
toimialaamme koskevat saannokset
muuttuvatkin  jat-
kuvasti ja teettavat
nain ollen huomat-
lisatyota,

Marika Lith on

kaikkiin Lasi Saari-
sen monenkirjaviin tyotehtaviin ja
uskookin ymmartavansa hyvin
talon tapahtumat.

- Kylla minulla melkein
kaikessa on jollain lailla
nappini pelissd, jos ei
muuten, niin viimeis-
taan laskutuksessa,

han hymyilee.
Marikan toimen-
kuva on talla het-
kella hyvin laaja ja
sisdltdd tyosuhde-
ja henkilostoasiat,
palkanlaskennan,
tyoterveyshuollon-,
vakuutusten-, yms. so-
pimusasiat, kirjanpidon
tilinpaatoksineen, veroil-
moitukset ja yleisen talou-
den seurannan perintddn saak-
ka. Hanen toimenkuvaansa kuuluu
myo6s johdollisia tehtavia, mm., re-
aaliaikainen laskenta, jota han seu-

raa aktiivisesti.

Syksylla 2022 Marika aikoo pa-
lata koulun penkille, tydnsa ohessa
tietenkin, ja aloittaa silloin toimitus-
johtajan tutkintoon tahtaavat opin-
not.

- Piddn vastuusta ja tyoni moni-
puolisuudesta, jota talouspaallikon
tehtavéa on kontolleni vierittanyt,
enkd kaihtaisi laajempialaistakaan
vastuunkantoa. Katsotaan mita tule-
vat opintoni tuovatkaan minulle tul-
lessaan, Marika tuumailee lopuksi.

«

LASI SAARINEN

PAIVANI
MURMELINA

TERQO AARNIO, PROJEKTHNSINOORI

TYONKUVASI PAHKINANKUORESSA
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A Atrium-aula kerroksesta kuvattuna.

' Atrium-aulan pohjakerroksessa
sijaitsee mm. parturi-kampaamo, jonka
tuoreita, kaarevia lasiseinid "koristavat”
vield kuvaushetkellé suojateipit.

» Savunpoistoluukut tekevdit
aulasta turvallisen. Schtikon
savunpoistojdrjestelmdistd 10ytyviit
komponentit kaikkiin tarpeisiin.
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KATSEEN VANGITSIJA

2001 valmistunut rakennus uudistetaan
kokonaisuudessaan ja se tulee sisalta-
maan yli 5000 m2 toimi- ja toimistotiloja.
Rakennuksen sydan, sielu ja katseenvan-
gitsija, on upea, koko talon korkuinen
lasitettu atrium-aula. Aulan yhteiset oles-
kelutilat kutsuvat viihtymaan ja tarjoavat
inspiroivan ympariston tyontekoon, het-
keen poissa omalta tyopisteelta.
Jokaisessa kerroksessa on myds par-
veke, joka tarjoaa avaran nakyman lasisei-

nien lapi atrium-aulaan.
HAASTAVA

- Aula oli alkujaan rakennettu vain kaitei-
den ympardimaksi, padurakoitsijan liike-
toimintajohtaja kertoo.

- Tilaan haluttiin kuitenkin nayttavyyt-
ta sekd parempaa aanieristavyyttd, joten

lasitus oli varmasti suunnittelijoiden puo-
lelta mainio oivallus, han kehuu.

- Toteutus olikin sitten eri asia, joka
vaati lasi- ja metallirakentamisen erikois-
osaamista.

Tiedusteltuamme Lasi Saariselta pro-
jektin mahdollista lapivientid, ei heilld il-
mekaan vdrdhtanyt, mies muistaa.

- Varmuus, jolla he projektiin suhtau-
tuivat, heratti heti suurta luottamusta.

Niin lasille, kuin runkorakenteelle oli
luotu vaatimustasot turvallisuuden ja
danieristavyyden puolelta. Umpinainen
rakenne vaati oman savunpoistojdrjestel-
man ja sellainen I8ytyi Lasi Saarisen edus-
taman Schiicon valikoimasta. Jarjestelma
on kytketty savunpoistokeskukseen ja sita
voidaan kayttdad myos manuaalisesti, kasi-
pelilld. Savunpoistokeskuksessa sijaitsee
varavirtaldhde, joka aukaisee tarvittaessa
luukut, vaikka kiinteiston sahkot olisivat

katkenneet.

Lasi Saarinen rakensi myds atrium-au-
lassa sijaitsevan ravintolan sekd partu-
ri-kampaamon kaikki lasiseinat.

- Heiddan monipuolisuutensa lasi-
rakentamisessa ndkyy niin henkildston
ammattitaidossa kuin tyovélineissaan,
padurakoitsijan edustaja toteaa.

- On varmasti ollut jarkevaa keskittya
yhteen, alati kasvavaan kapeaan sektoriin
rakentamisen saralla ja erikoistua siind
huippuosaajaksi.

- Toimitimme tilaan rakennustelineita
ja henkilonostimia, mutta Lasi Saarinen
toi omat erikoisnostimensa lasien nos-
toon. Yksi ikkunaruutu oli kooltaan noin
1x3 metrid ja painoi reilun 120kg, joten ne
vaativat omat nostolaitteensa. Atrium-au-
lan lasien kokonaispaino lahenteli 10 000
kiloa ja neliometrejakin siihen kertyi ldhes
600.

- Ndin rakentamisen ammattilaisen sil-
minkin Lasi Saarisen henkiloston osaamis-
ta oliilo seurata. Runkorakenne syntyi tay-
sin sovitun aikataulun mukaisesti ja itse
lasien kiinnitys sujui helpon nakdisesti.

PALJON MUUTAKIN

Vaikka Sateri 6:den atrium-aula kampaa-
moineen ja ravintoloineen oli mittava
voimainponnistus, ei kiinteiston lasitukset
rajoittuneet siihen. Lasi Saarinen asensi
jokaiseen kerrokseen myds mittavan maa-
ran oman Aani-sisilasiseinajarjestelmiansa
neuvottelutiloja, toimistoja ja muita tiloja.

- lhan nopeasti heittdisin Lasi Saari-
sen lasiasennusten kokonaismaaraksi yli
1500m?2 lasia, paaurakoitsija ynnailee.

- Jos joku erityismaininta pitdisi Lasi
Saarisen toimista mainita, olisi se jousta-
vuus. Olemme pyytaneet moneen kertaan
projektin edetessa yllattavidkin lisatoita
kohtuuttoman lyhyella varoajalla, mies
myontaa.

- He ovat hoitaneet niistad jokaisen ja
pysyneet silti alkuperdisessa aikataulussa,
eika tyonjaljessa ole kiire nakynyt. Heidan
aikaansaavuutensa on uskomatonta ja
tyonjdlki aina priimaa. Yhteistydmme on
sujunut kitkatta ja tulee varmasti saamaan
jakoa.

— Niinhdn sen perinteisesti kahden ko-
timaisen toimijan valilld kuuluukin sujua,
padurakoitsija paattaa.




TOMMI ALEN , MYYNTIPAALLIKKO

NOPEAA
NOSTETTA
URALLA

Lasi Saarisen myyntip&allikkd Tommi Alen on tydskennellyt talossa

kevadsta 2014. Kesatyo Lasi Saarisen asennusryhman “apupoikana”

oli juuri valkolakin paahéansa saaneelle miehelle mieluisa kokemus niin

tydnkuvan kuin tydyhteisdn ansiosta. Saman vuoden syksylla yrittdja Jouni

Siivonen kutsui Tommin luokseen ja tarjosi hénelle vakituista tyopaikkaa.

iivonen oli kesan aikana

havainnut, etta Tommis-

sa olisi potentiaalia myos

myyntityohon. Han eh-

dotti Tommille opiskelua
Markkinointi-instituutissa, jossa
mies oppisi teknisen myynnin lai-
nalaisuudet sekda perehtyisi erilai-
siin myynti- ja markkinointitoimiin.
Tommi ihastui ideasta, opiskeli sin-
nikkaasti tyon ohessa ja niin "ura-
putki” sai alkusysayksen.

TYOTA JA OPISKELUA

- Tommi osoitti heti ensimmadisend kesa-
naan poikkeuksellista kykya ja halua ke-
hittya monipuolisella alallamme, Lasi Saa-
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risen yrittdja Jouni Siivonen kertoo.

— Hén ui asiakaspinnassa kuin kala ve-
dessd, suorastaan ahmi tuotetietoutta ja
halusi oppia kaikki tydvaiheet tuotannon
ja asennusten saralta. Ndin hanessa valta-
vaa potentiaalia myynnin ja tarjouslasken-
nan puolella ja annoin hénelle vastuuta
omien projektien kautta, mies muistaa.

— Tommista teki poikkeuksellisen ha-
nen kykynsd hahmottaa isoja kokonai-
suuksia ja suoriutua niista sovitussa aika-
taulussa, sekd taloudellisissa raameissa.

Vaikka Tommia jannitti ensimmadiset
omat projektikokonaisuudet, han nautti
suunnattomasti annetusta vastuusta ja
teki kaikkensa ollakseen luottamuksen
arvoinen.

— Jounin tuki oli luonnollisesti korvaa-
matonta ja han oli aina tavoitettavissa,

mutta koitin tehdd kaiken mahdollisim-
man omillani. Vanha viisaus "tekemalla
oppii’, pati tassakin tapauksessa parem-
min kuin hyvin, Tommi naurahtaa vapau-
tuneesti.

Opinnot mahtuivat miehen kalente-
riin ja jos eivat meinanneet mahtua, Siivo-
nen piti huolen, ettd mahtuivat. Alen suo-
ritti teknisen myynnin opintonsa loppuun
tyon ohessa ja sai lisda vastuuta projektien
kasvaessa.

— Tdma ei kuitenkaan ole yhden mie-
hen show, vaan joukkuepelaamista par-
haimmillaan, mies tokaisee.

- Meilld on hieno joukkue, jossa jo-
kainen hoitaa tonttinsa, eikda kenenkaan
tekemisia tarvitse jannittaa, saatika epail-
la. Ketjuumme kuuluu pitka liuta pelaajia,
koska tyovaiheita on jokaisessa projektis-

B Tommi Alen ei kerro kuvassa
viikonlopun kalansaalistaan, vaikka
eleistd niin voisi pdcditelld. Hén
johtaa Lasi Saarisen tuotantotilojen
esittelykierrosta Karkkilassa.

sa niin monta. Myynti, tarjouslaskenta,
logistiikka, toteutus, laskutus ja jalkihoito
takuineen, seka yhteydet tavarantoimitta-
jiin.

- Varasto, tuotantolinjat, koneet ja ka-
lustohuolto yms, hdn jatkaa hengdstytta-
van pitkda luetteloaan. Ndin se kuitenkin
jotakuinkin menee, Tommi sanoo, ja tdhan
vield paljon “sdat6a" ja aikataulutusta paal-
le, han hymyilee.

- Kaikkeen oppii ja asiat jasentyvat
padhani joka vuosi paremmin ja parem-
min, han tokaisee.

LISAA TYOTA, LISAA
OPISKELUA, LISAA VASTUUTA

Tommi Alen johtaa yrityksen myyntid,
suorittaa tarjouslaskentaa, seka yllapitaa
suhdetoimintaa asiakkaiden, yhteistyo-
kumppaneiden ja muiden sidosryhmien
kanssa.

— Tyoni on mielekasta seikkailua eri
instanssien valilld ja jatkuvaa itsensa ke-
hittamistd, sekd alamme trendien ja suh-
danteiden seuraamista, mies kertoo.

- Jokainen pdiva tuo jotain uutta ja
tehtavani on poimia parhaat ideat ja vinkit
yritystoimintamme kehittamiseksi. Vaikka
olemme jo yksi Eteld-Suomen merkitta-
vimmista alamme toimijoista, emme voi
levata laakereillamme, silla lasi- ja metalli-
rakenneala kehittyy hurjaa vauhtia eri me-
netelmien ja materiaalien saroilla.

Alen on, Jouni Siivosen ehdottamana,
alkamassa kouluttautumaan myos liike-
johdon sektorilla.

- Tekemalld samoja asioita vuodesta
toiseen, ylletddn harvoin yrityksen kasvu-
tavoitteisiin, ja totuttujen toimintamallien
kyseenalaistaminen on usein menestyvan
yrityksen tunnusmerkki, hdn tuumaa.

- Yrityksen ja sen henkildston on kyet-
tdvéd muuttumaan ja kehittymdan muut-
tuvassa maailmassa. Siksi olemme paaty-
neet ratkaisuun, etta lahden jatkamaan
opiskelujani, tydon ohessa luonnollisesti.

- Haluan kehittyd my0ds johtamisen
saralla ja tavoitteenamme on, ettd jonain
pdivand, ehka jo ldhitulevaisuudessa, voi-
sin toimia Lasi Saarisella liiketoimintajoh-
tajana. Siindhdn sitten vastuuni kasvaisi
aika lailla, Tommi Alen paattaa levean hy-
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YRITTAJATARINA¢

.

lko-oven takaa avautuvat siistit, nyky-

aikaiset toimitilat. Ovet suljettiin yk-

sityisasiakkailta vuonna 2016, jolloin

yrityksessa tehtiin strateginen paatos

keskittya ainoastaan yritysmyyntiin.
Ajoneuvo- ja tyokonelasituksista luovuttiin, vaikka
ne olivat merkittava osa Lasi Saarisen palvelukon-
septia. Jalkiviisaana on helppoa todeta, etta ratkai-
su oli oikea ja keskittyminen ydinosaamiseen, lasi-
ja alumiinirakentamiseen on todennakoéisempi tie
yrityksen kasvuun.

Alakerran uudistetuissa toimistotiloissa tervehditdan tulijaa
iloisesti ja hanet ohjataan toiseen kerrokseen. Kipuan ylaker-
taan, josta kantautuu puheensorina. Sielld on juuri yhteinen
aamukahvi kdynnissa. Poydassa on tuoreita lihapasteijoita ja
oli joku tuonut lapsensa eiliset syntymapaivakakun jamatkin.
"Toimittaja on hyva vaan ja leikkaa
kunnon siivun kakkua’, kuuluu poy-
dan takaa.

Ideat lentelevdt asennusporu-
kan, myynnin ja suunnittelun valilla.
Haalareihin sonnustautunut tuotan-
totyontekija piirtda insindorille ha-
vainnekuvaa ruutupaperille ja tama
lupaa piirtda sen puhtaaksi. Toinen
pyorittelee saranaa kasissadn ja miettii, kdvisiko tallainen asi-
akkaalle. Tassa poyddssa ei kukaan ole toistaan tarkeampi,
vaan kaikki osallistuvat ideointiin. Tuotteista jutustellaan ja nii-
ta vertaillaan. Huomattavaa on se, ettd useissa ideoissa ja nii-
den toteutuksissa tunnutaan miettivan kustannuksia ja toteu-
tusten aikataulutusta. Positiivinen asenne ja hyva yhteishenki
ovat kdsin kosketeltavissa.

Vaikka puheenparresta voisi paatella jutusteltavan "nii-
tanditd’, ovat puheet hyvin orientoituneita projekteihin ja nii-
den toteutuksiin.

Jouni Siivonen syntyi 1960-luvun loppupuolella Karkkilassa
yrittdjdperheeseen. Vaikka kaupunki oli hyvin teollistunut ja
toita oli helposti saatavilla, suuntautui nuorukaisen ura yritta-
jyyteen. — Kylla minulla on joskus vaikeuksia ymmartad maa-
ilmaa ja sen menoa, kun en ole koskaan ollut palkkatydssa,
Siivonen tunnustaa heti alkuun. — Elamani on ollut, kiitos ai-
dinmaidon, selviytymistd ja oman onnen luomista. Teimme
veljeni kanssa toita vanhempieni yrityksessa pienesta pitden,
emmekd oikein muuta osanneet miettidkaan. Samat geenit
velipojallani on, yrittdjana kun toimii hankin, mies naurahtaa.

Jouni oli vasta 19-vuotias, kun he ryhtyivat veljensa kanssa jat-

kamaan vanhempiensa yritystoimintaa. - Mind rupesin vield
itsekseni pydrittdamaan mattokutomoa siind ohessa, Jouni ker-
too. — Hyvaa oli tietysti se, ettd sadstyin monilta kolttosilta, kun
tein aina vain titd, han hymyilee.

1990-luvun alun lama sai veljekset melkein polvilleen, eika
keskindisilta nahjauksiltakaan valtytty. Jouni olisi halunnut
kasvattaa yritystd ja ottaa riskeja, velipojan ollessa huomat-
tavasti varovaisempi. Miesten tiet yrittajina erosivat vuonna
1995, Jounin ostaessa itsensa ulos yhteisesta yrityksesta.

- Halusin olla taysin itsendinen ja Idhdin auringonsuojabis-
nekseen, Jouni kertoo. — Sain palkattua kaksi hyvaa tyonte-
kijaa ja myimme kymmenia tuhansia neli6ita auringonsuoja-
tuotteita niin yksityisille kuin rakennusliikkeillekin.

Suomen auringonsuojatukku Oy teki hyvda tulosta ja yri-
tyksen kasvukayra oli positiivinen laman jalkeisessa maassam-
me. Rakennuskannan elpyminen ja kohentuva talous vaikut-
tivat menestykseen osaltaan, mutta tarkeintd oli sitoutunut

henkilosto ja ankara tyonteko niin

myynnin kuin asennusten saroilla.

- Ei se kaikki pelkkda nousu-

kiitoa ollut, Siivonen vakavoituu.

- Tein muutamia virhearvioita

henkildston suhteen ja maksoin

niistd kovan hinnan, han kertoo.

Nama ovat olleet kovia oppikoulu-

ja, mutta niiden ansiosta olen oppinut arvostamaan henkil6-
kuntaani vield enemman.

Auringonsuojat liittyvat aina oviin ja ikkunoihin, kohteisiin
joissa kdytetaan lasia. Jouni mietiskeli usein mita lisdpalveluita
voisi asiakkailleen (padsaantoisesti rakennusliikkeille) tarjota
ja kuinka voisi saada heidan kanssaan liséa kaupankayntia.

Kuin salama kirkkaalta taivaalta tuttu yrittdja Jukka Saari-
nen heitti lounaspdydassa, ettd lasitusliikkeeni saattaisi olla
myynnissa. Jukka oli perustanut Lasitusliike J. Saarinen Ky:n
Karkkilaan jo yli 20 vuotta aiemmin ja yritykselld oli hyva mai-
ne luotettavana toimijana. Jouni innostui asiasta valtavasti,
vaikka hanelld ei ollut minkddnlaista alatuntemusta. Mies
oli, kuten aina, hyvin rohkea ja valmis heittdytymaan uusiin
haasteisiin ja paatti, etta kylla han lasitusalan oppii siind missa
muutkin.

Vuonna 2004 yrityskauppa ndki pdivanvalon ja Jounista
tuli lasitusliikkeen omistaja kiinteistoineen kaikkineen. Yrityk-
sen nimead ja yhtiomuotoa rukattiin hieman, mutta Saarisen
nimi sai jaadd, ihan sen tunnettuuden vuoksi.

Jouni lahti vanhoina tydntekijoina yritykseen jaaneiden
asentajien matkaan ja opetteli lasitustydot ammattilaisten
opastuksella. - Brandasimme Lasi Saarisen ndyttavasti ja ryh-



dyimme myyntitdihin, Siivonen muistaa.

Auringonsuojatukun tyytyvdiset asi-
akkaat ottivat uuden yrityksen ilolla vas-
taan. - Meilld oli hieno paketti kasassa,
mies kehuu. - Myimme rakennusliikkeille
kokonaisratkaisuja ikkunoiden saralla ja
meilld oli upea porukka tekemdssa sita.
Vajaa kolme vuotta yrityskaupasta ja Lasi
Saarinen Oy tyodllisti jo kymmenkunta
henkilda. - Kylldhan yritys lahti silloin hie-
noon lentoon ja t6ita oli niin paljon kuin
jaksoimme tehd3, Siivonen kertoo.

LISAA IDEQITA

Kun kaksi toimialaa oli onnistuneesti yh-
distetty, alkoi yrittdja miettia kasvumah-
dollisuuksia. Toimialalla oli vield yksi ol-
jenkorsi kdantamatta, eli runkovalmistus
lasituksille. Terds- ja alumiinirungot, joihin
Lasi Saarinen lasitukset ja auringonsuo-
jaukset asensivat, tulivat aina muualta.
Miksi emme valmistaisi myos niitd, Siivo-
nen mietiskeli yon hiljaisina tunteina.

Tuumasta toimeen, “siivosmaiseen”
-tyyliin ja vuonna 2007 perustettiin Kark-
kilaan uusi metallirakenneyritys. Yrityk-
selle ostettiin omat tuotantotilat seka
konekanta ja sitd lahti vetamaan metalli-
rakentamisen rautainen ammattilainen,
Laineen Mauri, konepajamies henkeen ja
vereen.

Rakennusliikkeet riemastuivat tastakin

masta talosta. Heiddn kontolleen jai tehda
reidt seiniin ja Lasi Saarinen hoiti niihin ik-
kunat karmeineen.

Jouni Siivonen koki mielihyvaa. Ha-
nen yrityksensa oli siind kunnossa, etta se
kykeni palvelemaan asiakkaita kokonais-
valtaisesti. Miehen ei tarvinnut miettia
lisdpalveluita ja mika tarkeintd, hdnen yri-
tyksensa oli merkittava paikallinen tydllis-
tajd. — Olen aina halunnut tyéllistaa ihmi-
sid ja olen ylped, ettd olen kyennyt siihen,
mies sanoo.

Metallirakennepuoli tyollisti yli 20
henkilda ja lasituspuoli kymmenkunta, eli
kokonaistydllistavyys oli yli 30 henkil6a.

SEURAAVA TAANTUMA JA
RAKENNUSALAN RAAKUUS

2000-luvun lopulla maamme talous alkoi
jalleen yskdhtelemdan. Rakentaminen
ndytti hiipumisen merkkeja, mutta Lasi
Saarisella meni edelleen hyvin. - Kark-
kilassa, joka on metalliteollisuudestaan
tunnettu kaupunki kautta historiansa, al-
koivat laman ennusmerkit nakya. Tyot va-
henivét konepajoissa, eika positiivisia sig-
naaleja ollut ndkopiirissa. — Meilla ei tullut
oikein minkaanlaista notkahdusta, vaan
painvastoin, solmimme vuonna 2009 ison
asiakkuuden keskisuuren rakennusliik-
keen kanssa, Siivonen valottaa. Heilld oli
poikkeuksellisen paljon rakennuskohtei-

ideasta, saivathan he nyt ihan kaiken sa- ta meneilldan ja tuntui, ettd he voittavat
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kaikki julkisetkin urakkatarjouskilpailut.
- Olin taas turhan hyvauskoinen, vaikka
halytyskellojen olisi pitédnyt soida, mies
miettii.

Valtion politiikka mahdollisti tuolloin
ulkomaisen halpatyévoiman rynndkon ra-
kennustyomaille ja se edesauttoi osaltaan
kotimaisten toimijoiden kilpailukyvyn
heikentymisen. Vapaa kilpailu ajoi koti-
maisuuden nurin ja se oli kova isku alalle.

Lasi Saarinen koki pienia luottotap-
pioita sieltd taalta, mutta selvisi niista ku-
luvalvontaa tehostamalla ja "nyoriaan” ki-
ristdmalld. Vuonna 2010 tapahtui se pahin
kauhuskenaario. Vuotta aiemmin solmittu
suuri yhteistydkumppanuus, joka tyollisti
yritysta hyvin, ajautui konkurssiin.

Lasi Saarisen tyot loppuivat suurelta
osin kuin seinddn ja kertaluontoinen luot-
totappio kasvoi niin suureksi, etta siita ei
ollut mahdollisuutta selvita. — Kylldhan se
kaivelee vieldkin ajoittain, Jouni Siivonen
tunnustaa. — Munamme olivat olosuhtei-
den pakosta liiaksi samassa korissa, eika
meilld ollut mitddn mahdollisuutta selvita
tappioista.

Vuonna 2010 toteutui jokaisen yritta-

jan pahin painajainen, eli yritys oli pakko

hakea konkurssiin. Konkurssipaivana koko
henkildsto irtisanottiin ja omaisuus siirtyi
konkurssipesan omistukseen.

Konkurssipesan hoitaja laittoi kdden
olalleni ja totesi; " Yrityksesi on ajautunut
siihen tilaan, ettd sen omaisuus tdytyy
myydé", Siivonen kertoo.

"Muista Jouni kuitenkin se, ettd et ole
tehnyt mitdaan rikollista, eikd kukaan ole
viemdssd osaamistasi’, pesdnhoitaja jat-
koi. — Se oli elamani

kurjin pdiva ja tunsin

syvis hipedd hen- ,, Kylla silloin tunteeni
kavivat melkoista virne  suupieles-

vuoristorataa ja
kaupungilla likkuminen
tuotti tuskaa.

kilostoani kohtaan,
Siivonen liikuttuu.
Koska  mitdan
eparehellista ei ollut
tapahtunut, sai Sii-
vonen toimia pesdnhoitajan avustajana,
niin kutsuttuna luotettavana henkilona.
— Kylla silloin tunteeni kavivat melkoista
vuoristorataa ja kaupungilla lilkkkuminen
tuotti tuskaa, mies myontaa. — En haluai-
si koskaan kenenkdan yrittdjan joutuvan
kokemaan vastaavaa tilannetta, oli se niin

noyryyttavaa, Siivonen huokaa.

KATSE ETEEN

Koska mitadn laitonta ei ollut tapahtunut,
luottivat jotkut rahoituslaitokset Siivoseen
yrittdjand. Mies onnistui saamaan lainaa
ja ostamaan konkurssipesaltd lasituspuo-
len koneet, seka toimitilat itselleen. Me-
tallipuoli meni kokonaisuudessaan hallei-
neen ja koneineen.

- Olihan se omituinen tunne, kun
ostin jo kertaalleen maksamani hallin
uudestaan laina-
rahalla, Siivonen
sanoo hienoinen

saan. — Onnistuin
palkkaamaan kak-
si vanhaa tyonte-
kijaa, kiitos heille
luottamuksesta,
ja jatkoimme lasitustoimintaa. Taloutem-
me oli pahasti miinuksella ja lainaakin niin
paljon, ettd hirvitti, mies myontaa.

Vanhat asiakkaat ottivat tutun toimi-
jan avosylin vastaan ja toiminta elpyi. -
Korneinta koko konkurssissa oli se, ettd en
ole koskaan yrittdjanurani aikana tehnyt
negatiivista tilinpaatosta, Siivonen huo-
mauttaa. — Yritykseni ovat aina kasvaneet
ja kehittyneet.

LASI SAARINEN JA
ALUNIKKARIT

Lasi Saarinen Oy lahti taas mukavaan nou-
suun askel kerrallaan. Oma metallituotan-
to kaiveli ajoittain yrittdjan takaraivossa,
koska kokemukset tayden palvelun toimi-
jasta olivat kuitenkin olleet positiivisia.

- No sitten erdana paivana Jari Hell-
gren, toinen Alunikkareiden omistajista
ilmestyi pihaamme ja tiedusteli haluk-
kuuttani ostaa yritys, Siivonen hymyilee.
Alunikkarit oli tunnettu talo ja heidan
partneruutensa Schiicon kanssa teki siita
mielenkiintoisen. — Heiltd puuttui organi-
saatio, joka kykenisi kehittdmaan yritystd,
eivatka Jari ja Tapani Henttonen olleet ai-
keissakaan lahtea sellaista luomaan.

Yrityskauppa toteutui vuonna 2018 ja
nyt Lasi Saarinen ja Alunikkarit ovat yhta
perhettd. — Kokonaiskonseptimme on nyt
juuri se, minka sen halusin olevankin, Sii-
vonen hymyilee.

- Luomme nyt yhteistd bréndia ja toi-

mintamme on keskitetty Karkkilaan, jossa
investoimme omaan Alunikkarien tarpei-
siin soveltuvaan tuotantotilaan.

SUUPIELET YLOSPAIN

Lasi Saarinen ja Alunikkarit omaavat pit-
kan taustan ja uskollisen asiakaskunnan.
Lasi Saarisella on asiakkainaan rakennus-
liikkeitd, joiden kanssa on toimittu yli 20
vuotta.

Yritysten suurin asiakasryhma ovat
keskisuuret rakennusliikkeet, joiden toi-
menkuvana on saneerausrakentaminen.
— Olemme erikoistuneet haastaviin koh-
teisiin, joissa vaaditaan poikkeuksellisen
suurta osaamista, ennakkoluulotonta
asennetta sekd &aaretontd joustavuutta,
Siivonen sanoo. — Alunikkarit on jo entuu-
destaan tunnettu arvo-omakotitalojen
lasitusten toimittaja ja Lasi Saarinen puo-
lestaan erilaisten sisdlasiseinien ja koko-
naisratkaisujen osaaja.

- Erityisen ylped olen henkildstostam-
me, Jouni Siivonen kehuu. - Porukkamme
on yhtd innoissaan kehityksestamme kuin
mina yrittdjana ja meilld on todella moti-
voitunut ja sitoutunut nippu kasassa. Kas-
vumme on ollut tasaista ja hallittua viimei-
set kymmenen vuotta ja kiitos siita kuluu
osaltaan henkildstollemme.

- Olemme tehneet nyt tukun oikeita
ratkaisuja ja |6ytaneet oman toimintasek-
torimme. Turhat rénsyt on siivottu ja kes-
kitymme oleelliseen, Siivonen kertaa.

- Olen aina pitanyt henkilstosta huol-
ta, enka tingi siitd nytkdan. Haluan, etta
yritykseni on haluttu tydnantaja, jossa jo-
kaisen on mukava olla toissa.

- Omat aikuiset lapsenikin ty&sken-
televdt meilld, joten kannan vastuuta
myds heidan tulevaisuudestaan. Toisaalta,
oman kokemukseni perustella, voisivat he
helpommalla eldméastdaan paasta vieraan
palveluksessa, mies naurahtaa.

- Poikani Kalle on astunut isoihin saap-
paisiin, Siivonen sanoo.

— Han on tydskennellyt Lasi Saarisella
pitkaan, tehden erilaisia vaihetdita, mut-
ta kuin varkain, ajautunut hallinnoimaan
logistiikkaamme. Kalle tykkasi heti ajo-
kortin saatuaan ajaa autoa, enka mina tie-
tenkaan vastustellut. Ajakoon niin kauan
kuin huvittaa, muistan miettineeni, hdn

nauraa. ))
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— Toimintamme kasvu asettaa haasteita
logistiikan sujuvuudella ja Kalle on suo-
riutunut haasteista enemman kuin hyvin.
Han kykenee hahmottamaan kaikkien
kuljetustemme kokonaisuuden niin, etta
jokainen toimitus on kohteissaan sovitun
aikataulun mukaisesti, eika turhaa ajoa
synny.

- Tyttdreni Maiju puolestaan valmis-
tui tekniseksi suunnittelijaksi hiljattain
ja opiskelee vield taloushallintoa tyonsa
ohessa. Maiju on omaksunut hienosti ta-
lomme toimintatavat sekd rakennusalan
monimuotoisuuden. Hanen valmistues-
saan suunnittelutyon lisdksi taloushallin-
nan osaajaksi, tulee Maijusta erittdin mo-
nipuolinen osaaja toimihenkildpuolella.

KASVUA JA KIPUA

Vuosi 2018 oli Lasi Saariselle mainio. Yri-
tyksen liikevaihto jatkoi kasvuaan ja oli
jo kolminkertaistunut kahden vuoden
takaiseen. Henkilostomaaran, tilauskan-
nan ja tyomaaran kasvu yllatti yrityksen
avainhenkil6t, vaikka niihin oli alitajuisesti
osattu varautua.

Jouni Siivonen pubhalteli iltaisin koti-
saunan lauteilla ja mietti. Mies mietti stra-
tegisia toimenpiteitd, joilla pitdd kasvun
jatkossakin hallittuna. Han paatti investoi-
da.

— P&atin investoida osaamiseen, Siivo-
nen sanoo.

- Laitoimme toimihenkildidemme
kanssa hihat heilumaan, jotta kokonai-
suus sujuisi jarjestelmallisesti. Tuotanto- ja
asennushenkildstomme olivat ty6ta tayn-
na ja hoitivat oman osuutensa enemman
kuin mallikkaasti, joten toiminnan kehit-
tamisen tuli kohdistua meihin itseemme,
toimihenkil@ihin.

- Loimme itse sekd investoimme eri-
laisiin tuotannon- ja taloushallinnan oh-
jausjarjestelmiin sekd teimme merkittavia
investointeja tuotantolaitoksemme kone-
kantaan. Jokainen meistd laittoi itsensa
sataprosenttisesti, ellei vahan ylikin, peliin
ja kehitimme itseamme ja tydkalujamme.

— Onnistuimme vuonna 2019 selatta-
maan kasvukivut yhdessa, taydellisen hy-
vand mestarijoukkueena, Siivonen sanoo
herkistyen.
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KYLLA TYOSSAKAYNT]
KOTIOLOT VOITTAA

Jouni Siivosen omassa eldmdssd vuosi
2019 oli myds kasvua ja kipua. Henkisen
padoman kasvua koeteltiin, paitsi yrityk-
sen kasvun ja kasvukipujen saralla, myds
siviilieldamassa. Hanen kotonaan, omassa
talossaan, sattui valtava vesivahinko tyo-
kiireen keskella.

Miehen tyo oli uuden oppimista, itsen-
sa kehittamistd ja kaikista naruista kiinni
pitdmistd, joten isoa siviilieldman stressia
ei olisi tarvittu. Mutta niinhdn se on, etta
silloin vahinko tulee, kun se ei missdan ni-
messa saisi tulla.

- Evakkoon muutto remontin alta,
taistelut vakuutusyhtion kanssa ja “sump-
liminen” vesivahinkoa korjaavan raken-
nusliikkeen kanssa, tekivat elamastani
melko hektistd, Siivonen hymyilee ndin
jalkikateen. - Juu, silloin ei aina nauratta-
nut, han tuhahtaa.

Kodin valmistuessa hiljalleen asutta-
vaan kuntoon ja evakkoretken oltua paat-
tymadisilladn, paattyi jotain suurempaa
Siivosen elamdassa. Paattyi 30 vuotta kes-
tényt parisuhde surulliseen loppuratkai-
suun, avioeroon.

- Yllattavan avioeron hetkelld henki-
I6stdbmme astui suureen rooliin. He nayt-
tivat, etta yhteenkuuluvuuden tunnetta
ei riista tyoyhteisossamme mikaan. He
ottivat niin sanotusti ohjat kdsiinsa, itseni
kipuillessa kaikesta kokemastani, Siivonen
kehuu.

- Vaikka kdvin toissd, en vdlttamatta
ollut lasna. Kiipesimme yhdessa valtavan

kallioseindman, jopa vuoren yli.
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Vuosikymmenen vaihduttua, oli kokonai-
suus jalleen hallinnassa. Siihen oli ndhty
vaivaa, ponnisteltu. Kukaan ei luovutta-
nut, eikd edes miettinyt luovuttavansa.
Koko henkilostd seisoi yhtend rintamana
yrityksen takana. Henkilostd kasvoi ja
kaikkiin uusiinkin tyontekijoihin iskostui
nopeasti henki. Se henki oli intohimoa,
se oli ndayttamisen halua ja se oli yhteen
hiileen puhaltamista. Se on Lasi Saarisen
henki.

— Eihdn tulevaisuutta voi budjetoida,
Jouni Siivonen miettii.

— Se tuo tullessaan mitd tuo, mutta
teemme jatkossa kaikkemme, etta me ky-
kenisimme hallinnoimaan tulevaisuutta,
han nauraa paalle.

Vuosikymmenen alku on ollut hyva.
Jouni Siivonen valittiin Suomen Metalli-
rakenneyhdistyksen (SMRY) hallitukseen,
tydmaat ovat sujuneet suunnitellusti,
tuotanto on pysynyt mukana ja logistiikka
toiminut. Kasvua edellisvuoden liikevaih-
toon noin neljanneksen. "Ei huano”, sanoi-
si tanssiohjelman tuomari.

Ja vield kaiken kruunuksi, Lasi Saarisen
tyokohde on valittu kaksi kertaa perakkain
Vuoden metallirakenteeksi, vuosina 2020
ja 2021. Suomen Metallirakenneyhdistyk-
sen jdsenddnestyksessa valitut kohteet
ovat Espoon Leppavaarassa sijaitseva Sa-
teri 6 ja Helsingin Toéolonlahdella sijaitse-
va Pikku-Finlandia. Molemmista kohteista
voit lukea artikkelin kddessasi olevasta
lehdesta.

- Tastd on hyva jatkaa samalla ndyral-
1, mutta kunnianhimoisella asenteella,
Jouni Siivonen sanoo lopuksi.

JULKISIVUN
MODERNISOINTI

Osoitteella Bulevardi 21, Helsinki, on varikas historia. Sen nykyisen kiinteiston paikalla
sijaitsi loistokas rakennus, joka toimi sotien vélisend aikana Neuvostoliiton I&hetystona.
Rakennus vaurioitui toisen maailmansodan pommituksissa niin pahoin, etta se paatettiin
purkaa vuonna 1949. Vuonna 1961 valmistuneen uudisrakennuksen ulkomuotoa on
kritisoitu valilld rajustikin, sillé toimistotalo poikkeaa jyrkasti naapureistaan, jotka ovat
sailyneet lahes 1900-luvun alun ulkoasussaan. Rakennus edustaa kuitenkin urbaania
arkkitehtuuria, ja sen julkisivu on rakennettu kuparista, lasista ja punatiilista.

»
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Lasi Saarinen sai kunnian modernisoida
julkisivua ja samalla tehda siita seka ener-
giatehokkaamman, ettd &anieristetym-
man.

VAATIMUSTASO

Katutason ikkunapintoja suurennettiin
valtavasti ja puolestaan ikkunapuitteita
pienennettiin samassa suhteessa. Uusien
ikkunaruutujen koon ollessa 3x2,6 met-
rid, voi jokainen ymmartaa niihin koh-
distuvien viranomaismddrdysten olevan
vaativat. Samalla haluttiin huikeasti lisaa
danieristyvyytta seka energiatehokkuutta.
Lasi on siindkin mielessa kiitollinen raken-
nusmateriaali, ettd se suoriutuu kaikista
vaatimuksista kohtuullisen helposti, kun-
han suunnittelu ja tyo tehddan osaavissa
kasissa. Koska lasilla on arkkitehtuurissa
yha merkittdvampi rooli, on myds lasin
energiaominaisuuksilla ja vaatimuksilla
uudet standardit.

Katutason suuret ikkunapinnat asetta-
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vat jo pelkdn tungoskuormamaardysten
valossa haastetta, eika ldahes minimaalisen
pienet ikkunapuitteet ainakaan maalais-
jarjelld epdiltyna edesauta asiaa.

Vilkasliikenteisen kadun tuottama
aani haluttiin eristda ulkopuolelle, valon
taas tulvivan suurista ikkunoista sisadlle ja
energiatehokkuus haluttiin huippuunsa.

Kiinteistossa tyoskentelevien haastat-
telun perusteella ndma kaikki toteutuivat.
Vaikka ikkunapinta-ala kasvoi kolmannek-
sen, kasvoi energiatehokkuus huomatta-
vasti, rakennuksen kiinteistonhuollosta
kerrotaan.

TURVALLISESTI

Katutason kerroksen tyhjettyd, raken-
nettiin jalkakaytaville vaneriseindt, jotta
jalankulkijoiden turvallisuus saatiin taat-
tua. Talla toimenpiteelld saadaan myds
uteliaat kadunkulkijat pysymaan loitolla
ja varmistettua asentajille tydrauha seka
turvalliset tydskentelyolosuhteet.

Kohteen logistiikka suunniteltiin tar-
koin. Tavoitteena oli mahdollisimman
vahdinen ymparistokuorma Helsingin
ydinkeskustaan, varsinkin ruuhka-aikoina.
Kuljetukset hoidettiin vahapaastoisella
kalustolla vuorokaudenaikoina, jolloin
keskusta on mahdollisimman hiljainen.
Yollisia ajoja kuitenkin valtettiin 1ahiym-
pariston asukkaiden kotirauhan takaami-
seksi. Kohteessa kaytettiin sahkotoimisia
nostimia ja muuta asennuskalustoa hii-
lidioksidipadstojen minimoimiseksi seka
mahdollisimman hiljaisen asennustydn
saavuttamiseksi.

LOPPUTULOS

Kokonaisuutena urakka onnistui sovituin
aikatauluin sekd kustannuksin. Kompo-
nentit valmistettiin Lasi Saarisen tuotanto-
laitoksessa Karkkilassa kotimaisin voimin
ja runkorakenteina kaytettiin Schiicon
julkisivujarjestelman lujia ja elinkaarikus-
tannuksiltaan edullisia tuotteita.

Vain vajaa kaksi kuukautta kestanyt
projekti vietiin lapi ilman mitaan ongel-
mia, saatikka tapaturmia.

Kolmikerroksisen eristyslasipaketin
kokonaispaksuuden ollessa yli viisi sentti-
metrid, yhden lasipaketin pinta-alan yli 8
nelidmetrid ja painon ollessa reilu 500 ki-
logrammaa, voi jokainen ymmartaa, etta
laseja ei kasitelty kasivoimin. Lasi Saarisen
projekti-insinddrien tarkoin suunnittele-
ma toteutus sujui kasikirjoituksen mukai-
sesti, turvallisuus, hiilijalanjalki ja vahai-
nen hdiridé ymparistolle huomioiden.

Bulevardi 21 sai upean katutason julki-
sivun noin 40 metrin matkalle Albertinka-
dun, ja yli 30 metrin matkalle Bulevardin
puolelle. Julkisivu-uudistuksen lisdksi sisa-
puolelle rakennettiin kaksi lasirakenteista
tuulikaappia.

Uusi ilme on saanut paljon kiitosta ta-
lossa asioivilta, naapurustolta seka ohikul-

kijoilta.

1 , Katutason

julkisivu sai myos
uudet ovielementit
seka sisdpuolen
tuulikaapit.

M Bulevardi 21 ennen ja Bulevardi 21 nyt.




JOUNI SORAMAKI,

IKJ RAKENNUS OY

ALUMIINI,
AMMATTILAISEN
VALINTA

littalassa, Kanta-Hameessa, pitkén linjan yrittdja Jouni Soramaki paatti rakentaa

komean talon. Soramé&en yritys on yksi maamme tunnetuimmista ja arvostetuimmista

kivirakennuskulttuurin yllapitajista ja korjaajista. Siita kertoo IKJ Rakennus

Oy:n vaikuttava referenssiluettelo, jollaista ei monelta I6ydy. IKJ Rakennuksen

erikoisosaamista on myos ikkuna- ja kattotdiden huolellinen restaurointi.

Jouni Soramaéki valitsi talonsa rakennus-
materiaaliksi hirren, kivea kuitenkaan
saastamatta.

SELVA VALINTA

Soramaden hirsitalon ikkunoiden ja ovien
materiaaliksi valittiin alumiini.

— Eiko stabiili alumiini ja eldvainen hirsi
ole outo yhdistelmad, kysyin Soramaelta.

- Ei tietenkdan, mies vastaa ja naurah-
taa toimittajan kysymykselle. Kun on tar-
peeksi kauan korjaillut vanhoja rakennuk-
sia, on tietoakin tarttunut, han hymyilee.

— Puuikkunat eivat tulleet mieleeni-
kaan, vaan alumiini oli ainoa vaihtoehto
oviin ja ikkunoihin. Kaikkihan tietavat sen,
ettd lahes ikuisten hirsitalojen heikko koh-
ta ovat aina olleet puuikkunat. Alumiini
tekee hirsitalosta lahes ikuisen myds ovien
ja ikkunoiden kohdalta.

— Talossamme on suuria ovia ja ikku-
noita ja niissa alumiini on ainoa jarkipe-
rdinen valinta. Alumiinin lampdarvo seka
sen huoltovapaus tekevat materiaalista
ylivertaisen puuhun nahden.

- En itse asiassa oikein ymmarra miksi

ka alumiini paihittaa sen kaikissa ominai-
suuksissa, Soramaki tardyttaa.

"Mitas ne uuden hirsitalon painumat’, yri-
tdn inttda. — Nehan pitda ottaa huomioon
joka tapauksessa, Soramaki vinkkaa, ei sii-
hen ikkunanpokat vaikuta.

LAPISSA HAVAITTU

Jouni Soramaellad oli taannoin, niin kuin
yrittdjilla tdman tastd, mahdollisuus ldhtea
Lappiin talvilomalle.

- Juu, eihdn noita lomia hirvedasti ole
ollut, mutta silloin kavimme Levilld, mies
sanoo.

- Taitaa olla meiddn rakentajien am-
mattitauti, ettd paani pyori kuin lapinpdl-
I61ld ja ihmettelin toinen toistaan upeam-
pia mokkeja.

Soramden katse kiinnittyi erddseen
hirsitaloon, jossa oli kaytetty kaikissa ovi-
ja ikkunarakenteissa Schiicon profiileja.
Lomalta palattuaan, hdn ryhtyi etsimdan
yritystd, joka toimittaisi hanen alkavaan
taloprojektiinsa kaikki ovet ja ikkunat. Le-
villd ndhty mokki oli tehnyt mieheen niin
suuren vaikutuksen, ettd mikdan muu ei

puuta kdytetddn Suomessa edelleen, vaik- kelvannut.
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- Kylld mina niitd Schiicon jarjestelmia tut-
kin ja kartoitin muitakin mahdollisuuksia,
Soramadki korjaa.

— Lasi Saarinen oli niistd muutamasta,
joille tarjouspyynndn ldhetin, ainoa aktii-
vinen, mies ihmettelee. Heilta tuli ammat-
titaitoinen kaveri paikan paalle ja homma
Iahti reippaasti etenemdan.

Soramdki ja Lasi Saarisen suunnitte-
lija pitivat aivoriihen ja keksivat yhdessa
loistavia ideoita yhteiseen rakentamiseen.
Lasi Saarinen antoi tarjouksen kokonai-
suudesta, joka sisalsi yhteensa 17 eri ko-
koista ovea ja pitkdlti yli 20 erikokoista
ikkunakokonaisuutta. — Voin kertoa, etta
olisin varmasti saanut kertaostoksena
puusta valmistetut halvemmalla ja var-
masti joitain alumiinisiakin, mutta halu-
simme varman ja helppohoitoisen ratkai-
sun, Soramaki tuumaa.

- Tieddn ja osaan ammattilaisena
laskea, etta tama kertainvestointi tulee
pitkdssa juoksussa edullisemmaksi, ja jos
vaikka omat lapset joskus perivat talon, ei
heidan tarvitse olla ensi tdikseen ikkunoi-

ta uusimassa, mies naurahtaa.

M Kauniit ulko-ovet, joissa
alumiini, lasi sekd puu yhdistyvdit
saumattomasti. Koko toimitus
lukitusjdrjestelmineen Lasi
Saariselta.
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Rakennusvaiheen yhteistyd eteni sujuvas-
ti ja Lasi Saarisen asentajat olivat paikalla
aina kun kohde oli siind vaiheessa, etta
lasituksia tarvittiin. IKJ Rakennuksen am-
mattitaitoisten timpureiden kadenjalki
on kerrassaan upeaa katsottavaa ja muun
muassa ikkunakarmien upotukset ldhen-
televat taidetta.

— Lasi Saarisen valmiiksi Karkkilan teh-
taalla rakentamat runkorakenteet olivat
aina millilleen oikean kokoisia, ihan kuin
omien timpureidemme valmistelemat au-
kotkin, Soraméki kehuu.

- Lasi Saarisen tyonjohto oli asiantun-
tevaa ja asentajat todella fiksuja ja patevia.
Heiddn kanssaan oli jotenkin luontevaa
tydskennelld ja mietin tyon aikana usein,
ettd kyllda meillda Suomessa on vield mui-
takin osaajia kuin IKJ Rakennuksen henki-
|6st6, mies nauraa rehevasti.

- Loppukaneettina voisin todeta, etta IKJ Rakennuksen timpurien ja Lasi Saarisen asentajien yhteinen

jos joskus jotain lasiin liittyvaa tarvitsen  tqidon neiyte. Jokaisen oven ja ikkunan jokainen reunalista on upotettu
joko kotona tai tyomaillamme ympari  tyylikkddsti ja taidolla hirteen. Toteutus vaati yhteisen aivoriihen ja
Suomen, kilahtaa Lasi Saarisella puhelin. millintarkat tekijdt.
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Jouni Soramdki on tyytyvdinen mies. IKJ Rakennuksen ja Lasi Saarisen yhteistyd
sujui mallikkaasti. Lasi Saarisen antama tarjous piti sentilleen, eikd rakennusalalle
ominaisia "ylldttdvid lisdkuluja” tullut lainkaan.

Jouni Soramden tyylikds hirsitalo,
jossa isénndn yrityksen kivijalka,
ddretén osaaminen, huokuu kaikista
yksityiskohdista.

Valtava, kokonaan avattava liukuikkuna. Ikkunan toiminta on uskomattoman
herkkd, eikdi se turpoile tai vidintyile vuosikymmenissékddn.

Lasi Saarinen toimitti asiakkaan toivomuksen mukaisia ovia. Kuvassa
autokatoksesta taloon johtava alumiini/puuovi. — Tdmdhdn on ovi, josta mind
pddsddntéisesti kuljen, Jouni Soramdki nauraa.



Lasikaide mahdollistaa téydellisen nékyvyyden
kuvankauniille Pdijcinteelle. Se on téysin huoltovapaa ja sen
kaikki ominaisuudet, tungoskuorma mukaan lukien, tdyttdvdt
kaikki rakennusmdidrdykset.
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Kuvassa yksi llola Inn:in perustajista ja
omistajista, Jyrki Pulkki.

Noin 50 metrid pitkd lasinen terassin
kaide on Idhes huomaamaton. Se antaa
sopivasti tyylikkyyttd ja luo arvokkaan
kuvan arvokkaalla paikalla sijaitsevalle
terassille.

Lasi Saarisella oli kunnia toimittaa koh-

teeseen upeasti suunniteltuja lasiraken-
teita. Lasirakenteita, joita oli paljon ja joil-
ta vaadittiin kestavyytta, huoltovapautta
sekd [dmmoneristysta.

Halusimme rakentaa korkeatasoista mat-
kailupalvelua kaikelle kansalle ja tehda se
vield hyvalla maulla, kertoo yksi llola Inn:
in kolmesta perustajasta Jyrki Pulkki.

— Saapuu asiakas meille sitten maata
pitkin tai vesitse, haluamme luoda héanel-
le ikimuistoisen kokemuksen. Ripauksen
valimerellisia makueldmyksia paikallisten
tuottajien aineksista, persoonallisia ja tyy-
likkdité huoneita ja sviitteja, seka aurin-
gossa kylpevdn terassin porealtaineen ja
saunoineen, mies esittelee.

- Péijanne luo meille monipuoliset
mahdollisuudet tuottaa erilaisia aktivi-
teetteja ympari vuoden, yhdessa sysma-

ldisten matkailualan kumppaneidemme
kanssa, Pulkki kertoo.

- Emmeka missdan tapauksessa unoh-
da yritysmatkailua, mies huomauttaa. —

- Kokoustilamme ja majoituskapasi-
teettimme ovat korkeatasoisia ja helposti
kuhunkin kayttotarkoitukseen mukautet-
tavia, joten meilld onnistuvat isommatkin
yritystapahtumat vuoden ympdri.

Arkkitehtimme oli piirtanyt uudisraken-
nuksiin sekd jo olemassa oleviin paljon
lasia, Pulkki sanoo. Ja sehdn sopii tietysti
jarven rannan upeaan maisemaan perem-
min kuin mikdan muu materiaali.

— Aluksi ehka hieman vierastimme aja-
tusta, koska pelkdsimme lasirakenteiden
energiatehokkuuden olevan heikkoa ja
puolestaan huoltotdiden olevan vaativia.
Tutustuttuamme lasirakentamiseen ja sen
luomiin nykyaikaisiin mahdollisuuksiin,

katosivat hienoiset ennakkoluulomme sa-
man tien, mies nauraa.

- Ravintolan yli 20 metrid pitkd, koko-
naan avattava lasiseina ndytti jo havainne-
kuvissa niin hienolle, etta se oli ainoa oi-
kea ratkaisu ja terassin 50 metriset kaiteet
olivat luonnollinen jatkumo lasin kdytdlle.

Pulkki oli tutustunut Schiicon lasiseindjar-
jestelmiin ja sen suomiin mahdollisuuksiin
jo entisessa tyoelamadssaan ja tiesi tuote-
perheen laadun mainiosti. Piti siis etsia
tekija, jonka resurssit riittavat nain suu-
reen projektiin melko nopealla aikatau-
lulla ja jonka kokemus Schiicon profiilien
valmistamisesta on riittdvan vakuuttava.
Positiivista olisi, jos rakentaja kykenisi suo-
riutumaan llola Inn: in kaikista lasituksista,
saunoja, hotellihuoneiden markatiloja ja
terassilasituksia mydden.

- Yhden lasialan kokonaisvaltaisen
ammattilaisen kanssa toimiminen oli haa-
veemme, mutta pelkdsimme, etta sellaista
ei ihan hevin [8ydy, Pulkki muistelee.

- Tontilla oli kiireisen rakennusaika-
taulun myota jo niin paljon rakentajia,
ettd emme olisi halunneet tdnne monen
eri yrityksen lasimiehia "pyorimaan’, han
hymyilee.

- Loysimme Internetin sydvereista Lasi
Saarisen, jonka nettisivut sekd yleinen
ilme huokuivat vakuuttavuutta. Otimme
yhteyttd, eika aikaakaan, kun sieltd ilmes-
tyi kaveri tontillemme, Pulkki kertoilee.

- He tekivat nopeasti kokonaisuudes-
ta tarjouksen, joka ei kyllakaan ollut halpa,
mutta se oli edullinen, mies tuumaa. - Tie-
simme ja olimme varautuneet siihen, etta
halvalla emme saa hyvaa, mutta olimme
valmiita investoimaan, jos joku osaa mei-

dat rehellisesti vakuuttaa investoinnin
kannattavuudesta.

Kauppa syntyi ja Lasi Saarinen alkoi
tyostdamadan tarkkojen mittapiirustusten
mukaisia komponentteja.

- Heiddn mittatarkkuutensa oli usko-
matonta, Pulkki kehaisee. - Vaikka koko-
naisuudessamme oli kaikkea pienesta sau-
nanikkunasta valtaviin ovielementteihin
ja suihkukaapin lasiseindsta terassilasei-
hin, sattui heille vain kaksi mittavirhetta.
Nekin he korjasivat asennustyon ohessa
ja sen aikana niin, etta alkuperainen asen-
nusaikataulu piti taydellisesti, pdivalleen.

- Hatunnoston arvoinen suoritus, Jyrki
Pulkki tunnustaa.

- Kaikki lasirakenteet ovat toimineet
hyvin ja varsinkin terassin kaiteita olem-
me kuulleet kehuttavan pitkin kesda. Ne
antavat suoran ndkyvyyden Pdijanteelle ja
ovat tdysin huoltovapaat. Parempia emme

olisi voineet saada, Pulkki paattaa.
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Einari Terdsvirran vuonna 1977 suun-
nitteleman massiivisen rakennuksen
julkisivu on suojeltu. Vuoden 2020 ai-
kana tehty laaja saneeraus on kuiten-
kin johtanut muutoksiin, jotka naky-

- = - — e : = = vt vaistimatta myos sen julkisivussa.
gl | ; - : IR S Niinpa kohde on tarjonnut runsaasti
! : - AR = _ . pohdittavaa.

= ) ' ; : =1 s Jokaisessa kuudessa kerroksessa
- | : ! 1 _— pe ; f on jopa 3 000 neliometria toimistotilaa.
| o L __=_: oL ) Vaikka koko kiinteisté saneerataan,
\ ; = 'e ; [ '-_. e | B kenties projektin kiinnostavin ja myés
0 . ' i . | . g & | : teknisessa mielessad vaativin tydvaihe

' A "' - ; , ! e iy —'& | on kulminoitunut katutasoon.
- pa ) . — Ennen laajaa remonttia rakennuk-
sen katutasossa oli sisennys, jossa

, - I g = : ykkoskerroksen suojaan jdi satojen
- ; : —t_ , = . = neliometrien suuruinen sisapiha. Kay-
e - 1 ] ' - — - = - _ tannossa paraatipaikalla olivat ravinto-
L Lk — I 5 y | = =T lan lastausovet. Muilta osin terassimai-

.......

Ei mlkaan peruskeikk_ nen alue oli vailla suurempaa kayttoa.
ytimess4, aivan Narikkatdr
kainalossa sijaitsevan Ar

SISAPIHASTA AULAKSI

Saneerauksen yhteydessa on arvokiin-
teistoon sallittu yllattavankin suuri
' muutos. Melko vahilla kaytolla ollut pi-
ha-alue sallittiin nyt rakennettavaksi si-
ten, etta pihan tilalle tuli lisaa sisatilaa.
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Ndyttdvdt, tummakehyksiset
lasipinnat luovat uuteen sisdtilaan
kiinteistén henkeen ja aikakauteen
sopivan tunnelman.

Myés maineikas ravintola Farang
ulkoterasseineen vaikuttaa uusitussa
Arkadia n:o 6:ssa.

Entisen pihan paikalle syntyi laaja aula ja
kahvila. Yhden osan laajennuksesta valtaa
ravintola Farangin alakerta.

Julkisivusuojellun rakennuksen ulko-
seindn siirto useilla metreilld ei ole pikku
juttu. Jotta uusi julkisivu istuisi vanhaan il-
meeseen, joutuivat niin suunnittelijat kuin
julkisivun lasi- ja metallirakenteet toimitta-
nut Lasi Saarinen vaativat tehtdvan eteen.
Jotta kokonaisuus toimisi yhdessa muun
rakennuksen kanssa, on uusi ulkoseind
kaytannossa kokonaan lasia.

Lopputulos on vaikuttava. Sitd ylpedna
alleviivaa myos raatalditya rakentamista
harjoittavan Temotek Oy:n Eteld-Suomen
aluepaallikkd Atso Kangas-Hynnila.

- Kuvatkin kannattaa ottaa taalta sisal-
ta ulospdin, han hymyilee.

— Haastavinta tama oli suunnittelulle,
Kangas-Hynnild arvioi.

- Rakennus on vanha, joten se asetti
paljon erilaisia reunaehtoja asennukselle.
Lisaksi mitat ovat tietenkin sellaisia, etta
kaikki lasit olivat yksildllisid, Kangas-Hyn-
nild jatkaa.

Kangas-Hynnildn mukaan suurien ikku-
nalasien toimittaminen kohteeseen asetti
tyolle ja sen suunnittelulle omat vaatimuk-
sensa.

- Meillad oli tama koko katualue vuok-
rattuna ja aidattuna tydmaa-alueeksi, Kan-
gas-Hynnila esittelee.

Tyomaainsindori Tuomo Harju toteaa,
ettei itse prosessissa ollut kompastuskivia.

- Koko alakerta on lasitettu uudelleen.
Suunnittelu ja aikatauluttaminen olivat to-
della tarkedssa roolissa. Teknisessa mieles-
sa urakka oli melko tavanomainen, Harju
arvioi.
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Entinen sisdpiha muuntui aula- ja
kahvilatilaksi. Lasiseinat avartavat tilaa
ja iIstuvat talon suojeltuun julkisivuun.
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SISALASISEINAJARJESTELMA

i

VIHDOINKIN - MUUNNELTAVUUS JA YKSILOLLISYYS SAMASSA PAKETISSA

LASI SAARISEN AANI SISALASISEINAT

Kaikki lasiseinat raataldidaan kohteen tarpeiden mukaisesti!

PerusAani: Vakio sisélasiseina ilman &éneneristavyytta

Aani25: 25dB aaneneristavyydella

Aani 35: 35dB d&neneristavyydelld

Studio Aé&ni: Korkean daneneristévyyden tarpeisiin
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TEHTY SUOMESSA
® | MADE IN FINLAND

AANITUOTTEEN OMINAISUUDET

Aénieristavyys
- Sirot pyoristetyt alumiiniprofiilit

Tukeva rakenne

. 2-lehtinen ja 4-lehtinen, seka monia eri

avautumisvaihtoehtoja

Kaksinkertaiset tiivistysratkaisut ddnieristysmalleissa,

toimivat myds painevaihteluissa.

Vakiolukitus 2-pisteinen, lisdvarusteena myos Abloy
lukitus

«  Helposti liitettavissa ymparoiviin rakenteisiin.

Alumiini- tai puuovet, lasiseinat, kiinteat seinat.

«  Vaaka- ja pystyprofiili jako mahdollinen

Vakion turvalasit

«  Valmis sahkopielirakenne

«  Eiliikkuvia tiivistekynnyksia, jotka vaurioituvat

helposti.

NAIN ASIAKKAAT SANOVAT AANESTA:

LAILA KUKKONEN
RAKENNUSLIIKE WORKMAN OY

Rakentajan perspektiivista Lasi Saarisen
A&ni- tuotekokonaisuutta voi kuvailla
sanalla, vihdoinkin. Tarkoitan talla sita,
ettd vihdoinkin on valmis tuote, joka
helpottaa rakentajan tydta. Aani lasisei-
nien muunneltavuus ja yksilollisyys ovat
itse tuotteen etuja. Rakentajana pidan
kuitenkin tarkedmpdna toimittajan tyo-
tapaa ja moraalia. Etenkin saneeraus-
kohteissa tydmaat ovat hektisia ja silloin
jokaiselta toimijalta odotetaan tdydellis-
ta suoritusta. Lasi Saarinen on aina vas-
tannut odotuksiamme ja jopa ylittanyt
ne. Nopea toimitus ja millintarkka tyon-
laatu antavat Lasi Saariselle tydmaatek-
nista ja hintateknista etumatkaa.

ANTTI MANTYLA
A-FACTOR OY

Suunnittelijan/arkkitehdin kannalta Aani
on darettdman helppo tuote ja sen toimit-
taja Lasi Saarinen yhta helppo toimittaja.
Suunnittelijana kerron heille mitd haluan
ja heiltd 16ytyy osaamista ja ideoita to-
teutukseen. Lasi Saarisen ammattilaiset
tuntevat viranomaissaadokset sekd muut
mahdolliset rajoitteet lasiseinien kayt-
t66n. Heilld on rohkeutta tuoda ne julki jo
suunnitteluvaiheessa. Adni on tuotesarja-
na mitd mainioin ja sitd voidaan tituleerata
jopa uraa uurtavaksi. Vastaavia, todistettu-
ja danieristysarvoja yhdistettyna muokat-
tavuuteen ei ole aiemmin markkinoilta
[6ytynyt. Toimiva lasiliukuovi tehokkaalla
adnieristykselld on se kovin juttu. Nykyadan
halutaan avaruutta, varsinkin toimistoti-
loissa, mutta kuitenkin yksityisyytta. Adni
on rakenteensa sirouden ja kivan, muo-
kattavan ulkonaon edellakavija.

KUVAUSPAIKKA:
WOQOODIO OY SHOWROOM, HKI

Woodio Oy:n henkilésté kuvailee Aani
lasiseiniddn sanalla Uskomaton. Meilla
on paljon erilaista Aéni lasiseindd nayt-
telytilassamme. Sen sirous, liukuovien
herkkd toimivuus sekd neuvottelutilan,
ettd "puhelinkopin” danieristavyys ovat
ylldttaneet meidat positiivisesti. Suun-
nittelemme ja valmistamme itse varsin
uniikkia tuotesarjaa ja Aani edustaa mie-
lestdmme samaa edistyksellisyytta.
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B Hannu Tammia ja Marko Linna Aallonharjan pihassa. Miesten vasemmalla puolella valmistuu yli 100 metriéi
pitkd lasikatos, jotta taloista toiseen pddistcdn kulkemaan ilman sateenvarjoa. Valtavan lasikatoksen (n. 400m2 )

suunnittelussa on huomioitu tuulikuormat, lumikuormat ja monet muut turvallisuuteen vaikuttavat tekijét. Lasitettu

ulkokdytdvd varustetaan myos sadevesijdrjestelmdilld. Taustalla loistaa vuonna 1971 valmistunut, Alvar Aallon
suunnittelema Otaniemen vesitorni. Vesitorni on antanut Aallonharjan uudistushankkeelle inspiraatiota.

AALLONHARJA, AREIM

AANI
AALLONHARJASSA

Espoon Otaniemessd, suomalaisen insindériosaamisen ja huippuinnovaatioi-

den lahteell3, sijaitsee neljan talon muodostama toimistokiinteistd Aallonhar-

ja. Pohjoismainen kiinteistbnomistaja ja omaisuudenhoitaja Areim uudistaa

perusteellisessa hankkeessa vuonna 1973 valmistuneet rakennukset nykyt-

rendien mukaisiksi, historiaa kunnioittaen.

isdlasiseindjarjestelmaksi Aallonhar-
jaan valikoitui Lasi Saarisen Aani-jar-
jestelma, eika yhteisty6 jaanyt siihen.
Kysyimme Areimin Hannu Tammialta
ja Marko Linnalta, kuinka yhteistyo

sujui.

HUOMAAMATON TOIMINTA

- Lasi Saarisen toiminta on ollut huomaamatonta, heit-

taa alkuun Aallonharjan kiinteistopaallikkd Marko Linna.

- Aina kun toiminta on huomaamatonta, mutta tulosta
syntyy sovitusti, on urakoitsija onnistunut, mies tiivistaa.
- Lasi Saarinen on toimittanut ja asentanut meille
valtavan mddran erilaisia lasitettavia metallirakenteita,
sisalasiseinia, lasiliukuovia, taittolasiseinia, alumiinisara-
naovia, siirtolasiseinia, yli 100 metria pitkdn metallirun-
koisen lasikatoksen ulos ja noin 350 neliémetrid Aéni- si-
salasiseindjdrjestelmad, Linna laskeskelee.

- Jos kaikki ndma on hoidettu logistisesti huomaa-
matta, eikd asennuksista ole koitunut minkaanlaista hai-
riotd, on suoritus hyva. Meilld on rehti keskusteluyhteys
heidan tydnjohdon kanssa ja asiat sovitaan paikan paal-

B Kitevd ja tilaa sddstév
taittolasiseind.




B viliseincn ei aina
tarvitse olla kipsilevystd
veistelty.

B Herksti liukuvat ja
tdasmidillisesti toimivat
Adini-tuoteperheen
lasiliukuovet.

1&, ilman turhaa byrokratiaa. Kai tama on
sita paikallista sopimista, Linna naurahtaa.

ARKKITEHDIN KAUTTA

Meidan toimenkuvamme on hankkia kiin-
teistoja ja kehittdd niita seka niiden toi-
mintoja, Kertoo Areimin Asset Manager,
Hannu Tammia. - Olemme valtakunnal-
linen toimija, jolla on tdlla hetkelld vuok-
rattavia tiloja reilu 200 000 nelidmetrid ja
hankimme jatkuvasti lisdd, mies taustoit-
taa.

-Aallonharja kunnostettiin periaatteel-
la, "toimiston on oltava tila, johon halu-
taan tulla ja jossa ihmiset ovat keskitssa”,
mies valaisee.

-Arkkitehtimme on loihtinut kiin-
teistdostd upean ja sen monipuolinen
palvelutarjonta tekee siitda yksildllisen
ja viihtyisan. — Arkkitehtimme kautta ja

suosituksesta saimme yhteyden Lasi Saa-
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riseen ja Aallonharjan kokemusten perus-
teella yhteistydmme ei jaa tahan, Tammia
tuumaa. — Niin hienoa on tyonjalki ollut
ja heidan aikataulut ovat piténeet paival-
leen, mies kehaisee. - Se on tdmén pdivan
rakentamisen kulttuurissa harvinaista,
Tammia tietda kokemuksella.

-Lasi Saarisen oma Aéni- sislasisei-
ndjarjestelmd on muokattavuutensa an-
siosta uniikki tuote. — Halusimme tiloihin
erilaisia danta ja valoa eristdvid seindrat-
kaisuja seka kevyesti toimivia siirtolasisei-
nia ja taittolasiseinid. — Lasi Saarisen tuo-
teportfoliosta l16ytyivat kaikki tarpeemme,
joten se helpotti urakoitsijan valintaa
huomattavasti. — On aina paljon helpompi
toimia yhden kokonaisvaltaisen toimitta-
jan kanssa, kuin kymmenen pienen, jotka
toimittavat yksi sitd ja toinen tatd, Tammia
kuvailee. - Ja arvostamme tietysti, varsin-
kin ndin historiallisessa kohteessa, koti-
maisia tuotteita ja suomalaista tyota.




MITTOJEN
MUKAAN

Kerros- ja rivitalokantamme ikdantyessa, on uusille ovi-
jarjestelmille kasvavaa tarvetta. Nykytekniikalla toteute-
tut ovikokonaisuudet murtosuojauksineen ja erilaisine
lukitusjarjestelmineen tekevat vahvaa tuloa saneeraus-
rakentamisen saralla.

Vanhojen ulko-ovien turvallisuus ja murtosuojaus
eivat aina vastaa nykypdivdan normeja, ja usein on hel-
pompaa ja asuntoyhtidlle jopa edullisempaa uusia ovi-
kokonaisuus, kuin ryhtya korjailemaan vanhaa. Eivatka
kymmenet kayttovuodet, ja miljoonat avaukset ole aina-
kaan vahvistaneet ovirakenteita.

My®s energiatalous on nykyajan ovijarjestelmissa pa-
rantunut huomattavasti ja sen my6ta saavutetaan selvaa
saastoa koko taloyhtion ldmmityskustannuksissa. Rap-
pukaytavien lammittaminen syo rutkasti energiaa.

Lasi Saarinen valmistaa ovikokonaisuuksia Karkkilan
tuotantolaitoksessa. Ovirungot tydstetaan millilleen mit-
tojen mukaisiksi ja ovilasin valinnassa vain mielikuvitus
asettaa rajoja. Samoin tartuntakahvojen, ovipumppujen
ja lukitusjdrjestelmien saroilla valinnan varaa on vahin-
taankin riittavasti. Lasi Saarisen tehokkaiksi organisoidut
asennusmenetelmat ja ammattitaitoiset asentajat suo-
riutuvat suuristakin projekteista nopeasti ja asukkaita
hairitsematta.

Lasi Saarinen suorittaa tarvittaessa kohteessa ennak-
ko katselmoinnin, jossa kartoitetaan kokonaistarpeet
sekd otetaan oviaukoista tarkat mitat. Myos erilaiset
palo-ovet, niiden pellitykset ja listoitukset valmistetaan

kotimaisin voimin Karkkilassa.

Kuvassa tyonjohtaj
Juri llomdiki.

SENNUS ON™=
ASIAKASPALVEEGA




,, Meidén omalla tehtaallamme Karkki-
lassa, on millintarkka porukka toissa ja
viimeisintd huutoa olevat tydstokoneet,
joten voin aina luottaa siihen, ettd oma
tuotantomme on kunnossa.
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Lasi Saarisen maineen taustalla ovat vahvoina tekijéind myds
yhteistydkumppanit, joiden toimesta jarjestetadn jatkuvaa tuote-
koulutusta.

Kohtelias kdytos, sekd asiakkaan puolta pitdvd asenne opi-
taan ja opetellaan vanhempien asentajien avustuksella. On jopa
outoa kuulla, ettd Lasi Saarisella aidosti ohjeistetaan astumaan
asiakkaan "saappaisiin”ja ratkaisemaan asioita heidan eduksensa.
Se on yrityksen toimintamalli, joka ehka poikkeaa valtavirrasta ja
aiheuttaa asiakkaissa jopa hdmmennystd, mutta edesauttaa luot-
tamuksen saavuttamiseen, heti projektin alkumetreista.

Tapasimme kaksi asentajaa ja jututimme heitd tuokion. Asial-
lisia kavereita kumpikin.

JURI ILOMAKI TYONJOHTAJA

Lohjalta kotoisin oleva maatalon poika tyoskenteli kotitilallaan
pienesta pitden, mutta nuorukaisen mieli veti tien paalle. lloma-
ki hakeutui kuljetusalan opintoihin jo ennen asevelvollisuuden
alkua ja tuore kuorma-autokortti I6ytyi miehen taskusta siviiliin
padstyaan.

— Enhdn mina tienpaalle lahtenyt, en ole nimittdin ajanut
metridkdan rekkaa sitten autokoulun, lomaki naurahtaa.

- Lahdin Lohjalta padkaupunkiseudulle varastohommiin het-

keksi, kunnes paadyin Nummelaan lasialan opiskelijaksi oppiso-
pimuskoulutuksen kautta. Ala viehatti kovasti ja silla tielld ollaan
edelleen, paria “syrjahyppya” lukuun ottamatta, mies tdsmentaa.

llomaelld oli 22-vuotiaana taskussaan rekkakortti ja lasittajan
ammattipatevyys, sekd valtava tietdmys maataloudesta, joten
vaihtoehtoja uravalinnalle riitti.

- Lasiala itsessddn, sekd oppisopimuskoulutuksen jarjesta-
neen tydnantajan tyotarjous vetivat pisimman korren ja tdlle
tielle jain. Nyt, kun parin vuoden kuluttua mittariini kilahtaa 50
elettyd vuotta, uskon, ettd valitsin aikanaan oikean polun ja ettad
tama polku tallataan hamaan loppuun, llomaki naurahtaa.

ISOJA KOHTEITA

llomden tyonkuva lasitusten parissa laajeni ja monipuolistui vuo-
sien saatossa niin mittavaksi, ettd hanen tydparinsa perustaessa
oman yrityksen, pyysi han llomakead mukaansa.

- Olin silloin palvellut tydnantajaani reilut kahdeksan vuotta
ja halusin itsekin kohti uusia haasteita, lomaki muistaa.

- Hyppasin tyoparini kelkkaan, hdanen perustamansa julkisi-

M Tyénjohtaja Juri llomdki tarkistaa Lasi saarisen Karkkilan
tehtaalla, ettd asennuskohteeseen Idhtevi kuorma on
kunnossa. - Eihdn minun tétd oikeasti tarvitse tehdd, logistiikka
puolen kaverit osaavat hommansa, hén korjaa, itsehdn minut
tdhdn pyysit kuvausta varten, mies naurahtaa.

vujen asennusfirman palkkalistalle. Meilla olivat henkilokemiat
kohdanneet hienosti ja olimme kumpikin lasituksen ja runkora-
kentamisen ammattilaisia.

— Aliurakoimme paljon uniikkeja kohteita kuten viihdekeskus
Flamingon, Musiikkitalon, Citycenterin ja monen muun julkisi-
vuja ja kattorakenteita. Kohteet olivat ihan mielettdman hienoja
referensseja ammatillisen arvostuksen mittapuulla ja toisaalta
kohteita, joita tehdessamme tunsimme ansaittua ylpeyttd, lloma-
ki myontaa.

- Padkaupunkiseudun kohteet vahenivat kuitenkin kymme-
nen vuotta niitd tehtydmme ja tydnantajani laajensi maantie-
teellista reviiridgan. Siihen aikaan minulla oli nelja pienta lasta,
eika reissuty0 oikein kohdannut perhearkeni kanssa. Se, ettd olin
viikot poissa, ei tuntunut mielesténi oikealta perhettédni kohtaan,
joten koin parhaaksi sanoutua irti hyvdssa hengessd, llomaki ker-
too.

LASI SAARISELLE

llomaki paatyi Lasi Saarisen leipiin asennustyohon kevaalla 2020.

— Sielld oli mukava asennusporukka toissa ja reilu tydnantaja,
mutta itse tydnkuva ei oikein endad maistunut, mies tunnustaa.

— Reilun vuoden pdivét sita tein, mutta sitten tuntui, etta
asennukset on nahty, eivdtkd ne tuottaneet minulle enda tyon
iloa. Harmitti luovuttaa hienossa tydyhteisdssd, mutta kun ei
maistunut, niin ei maistunut, llomaki harmittelee.

llomden ammattitaito, huolellinen luonne seka sosiaaliset tai-
dot olivat kuitenkin jattaneet jalkensa Lasi Saarisen tydyhteisoon.

— Siind kului aika tarkalleen vuosi muissa tdissd, kunnes Jouni
Siivonen soitti minulle, lomaki kertoo. Elettiin alkuvuotta 2022.
Jouni sanoi, etta meilld olisi tydnjohtajan paikka vapaana ja halu-
aisimme sinun kaltaisesi miehen.

- Satutko tuntemaan ketdan kaltaistasi, han kysyi, josta ym-
marsin, ettd taitaa kyselld minua, mies nauraa.

- Paatos oli todella helppo ja tdalla sita taas ollaan, llomaki
hymyilee.

TYOHON

llomden tydnkuvaan kuuluu elda jatkuvasti asennusten edella.
Ennakkoon eldaminen alkaa kunkin kohteen mittauksista ja muis-
ta ennakkohavainnoista tyokohteessa.

- Aikataulutus ja asennuksen suunnittelu on tarkeda, eika sii-
na yksinkertaisesti parane tulla virheitd, mies tokaisee.

— Se vaatii paljon meiltd, mutta myds kumppaniketjultamme.
Tehtdvani on organisointia ja eri osapuolten aikataulutusten so-
vittamista. Joskus se onnistuu hienostija joskus ei, llomaki hymyi-
lee.

- Meidan tuotannossamme Karkkilassa on ajan mu-
kaiset tyostokoneet ja ammattitaitoinen porukka toissa, ))
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& Asentaja Marko Rantanen on herkdsti
hymyilevd supliikkimies.

' Marko Rantanen osaa asettua
asiakkaan saappaisiin ja vaatia itseltddn
sekd koko asennusryhmadiltd viimeisen
pddlle tehtyd tyétd.

»» Vanhassa sorvarin kdsikirjassa luki
legendaarinen lause “turha tarkkuus
on teknistd taitamattomuutta’” Marko
Rantanen ei tdtd allekirjoita, vaan tekee
tyonsd millilleen.
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joten voin aina luottaa siihen, ettd oma
tuotantomme on kunnossa. Tdmdn vuoksi
tiedan, ettd asentajamme saavat huolelli-
sesti valmistetut komponentit sovitussa
aikataulussa kullekin tydmaalle, mies ker-
too tyytyvdisena.

- Kdymme asiakkaan seka asenta-
jiemme kanssa tydmaan tapahtumat lapi
etukateen, jotta asennus saadaan mah-
dollisimman sujuvasti valmiiksi. Minun
roolini on olla saavutettavissa asentajil-
lamme seka asiakkaille, kun jotain kysytta-
vad ilmenee.

— Omat haasteet tyohoni on talla het-
kella tuonut maailmalla vallitseva tilanne,
joka ndkyy laajasti rakennus- ja sanee-
rausalalla. Materiaalien toimitusajat ovat
pidentyneet ja saatavuus on valilld kortil-
la, lomaki huokaisee.

- Né@ma haasteet olemme kuitenkin
onnistuneet pitdamdan hallinnassa juuri
aiemmin mainitsemallani ennakoimisella.
Erikoistumisemme vaativiin kohteisiin tuo
mukanaan sen, ettd jokainen asennuk-

semme on uniikki, eika kahta samanlaista

kohdetta tule vastaan ja se on tdman tyon
suola, mies sanoo lopuksi.

MARKO RANTANEN ASENTAJA

- Olen jo toista kertaa Lasi Saarisella tois-
sd, Rantanen aloittaa. - Tydskentelin ta-
lossa reilun vuoden 2000-luvun puolivélin
jalkeen. Mutta silloin taskussani poltteleva
rekkakortti veti nuoren miehen tien paal-
le, rekan rattiin, mies hymyilee.

- Kolme vuotta sitten maantie alkoi
puuduttamaan, ja aloin muistelemaan
Lasi Saarista hyvana tydnantajana ja asen-
nustditd monipuolisena ja miellyttavana
tyond. Paatin marssia Jouni Siivosen pu-
heille ja kysdistd, 10ytyisikd minulle tyota.
Olin varmaan tehnyt jotain oikein silloin
edelliselld kerralla, koska tydpaikka aukesi
minulle saman tien, Rantanen kertoo.

Rantanen perehdytettiin perusteelli-
sesti sekd Lasi Saarisen, etta Schiicon puo-
lesta.

- Kylldhan profiilin patkid tuli tuol-
loin pydriteltya ja tulee edelleenkin, mies
nauraa. — Heiddn jarjestelmansa paivitty-

vat jatkuvasti ja uusia innovaatioita seka
entistakin monipuolisempia mahdolli-
suuksia tulee jatkuvasti liséa markkinoille.
Meidédn asentajiemme onneksi Schiicon
ja Lasi Saarisen yhteistyd on niin sauma-
tonta ja sujuvaa, ettd meitd koulutetaan
jatkuvasti ja pysymme hyvin kartalla tuot-
teiden paivityksissa.

MESTARI JA KISALLI

Minun onneni oli tuotekoulutuksen lisdksi
se, ettd paasin Henttosen Tapanin asen-
nusryhmaan, Rantanen muistaa.

- Jo eldkditynyt Tapani on asentanut ja
valmistanut Schiicon tuotteita jo 1980-lu-
vun lopulta, eikd hanta parempaa "mesta-
ria” olisi kohdalleni voinut sattua. Ja niin
kuin han minulle aina teroitti, ettd teke-
malld oppii parhaiten.

Schiico on luonut asentajille loistavan
tyokalun, Schiico docucenter-sovelluk-
sen, joka I0ytyy meiddn puhelimistam-
me, Rantanen kertoo. - Jos apu ei jostain
syysta |Oytyisi sieltd, on meilld vield suora
"kuuma linja” Schiicon tekniseen tukeen.

En usko, ettd minkaan toisen merkin asen-
tajilla on vastaavaa tukea ymparillaan,
mies miettii.

- Kylla se luo turvallisuutta ja varmuut-
ta vaikeiden tilanteiden varalle.

VASTUU JA VAPAUS

Marko vaikuttaa rehdiltd ja suoraselkaisel-
ta kaverilta. Han selvasti ymmartaa, etta
asiakas on investoinut Lasi Saarisen tuot-
teisiin ja palveluihin, ja odottaa saavansa
investoinnilleen vastinetta. Mieluimmin
hiukan enemman kuin oli toivonut. Han
pyrkii aina parhaimpaan mahdolliseen
lopputulokseen ja siistiin tyonjalkeen.

- Tydmme on usein ongelmien ratkai-
sua, mies naurahtaa.

— Olemme ldhes aina muiden rakenta-
jien "armoilla’, koska asennuksemme koh-
distuvat useimmiten toisten pohjustamiin
kohteisiin. Karmit, ovet, ikkunat, sisalasi-
seindt ja kaikki muutkin asentamamme
komponentit tulee olla millilleen suorassa
toimiakseen taydellisesti, ja mitdan muuta
emme hyvaksy, Marko lataa.
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- Vaikka tama on sellaista "saatamista’,
tykkddn joka hetkestd, tai ehka juuri sen
saatamisen takia. - Uskallan kantaa vas-
tuuta melko hyvin tiettyyn rajaan, mutta
onneksi minulla on esimies, jolta kysya
neuvoa ja varmistaa asioita, han hymyilee.

- Haen aina pehmeaa ratkaisua, joka
tyydyttdd kaikkia osapuolia. Niin toi-
sia rakentajia kuin omaa tydnantajaani,
mutta ensisijaisesti maksavaa asiakasta.
Mydnnan, ettd se on joskus henkisesti
raskasta ja aiheuttaa painetta, mutta toi-
saalta tybmme vapaus ja tydyhteisdmme
yhteenkuuluvuuden tunne, seka porukan
tuki auttavat jaksamaan.

- Lasi Saarinen on hyva ja reilu tyon-
antaja, Marko kehaisee. - Joustavuus, viih-
tyvyys ja tydhyvinvointi ovat asioita joihin
tyonantaja kiinnittdad huomiota, eika kos-
kaan tunnu silta, ettd meidan "selkdanahas-
ta” revitdan kaikki irti. — Palkastakaan ei
tarvitse koskaan kinastella, sehdn on joka
tapauksessa aina ihan liian pieni, Marko

Rantanen naurahtaa lopuksi.
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LEHTO ASUNNOT OY

VIHERHUONEET
ULLAKKOKERROKSEEN

Lehto Asunnot Oy rakensi Espoon Niittykummun lounaisosaan, Niittykallion
alueelle nayttdvan nauhamaisen lamellitalon. Vaikka rakennus vaikuttaa ulkoa
pain yhtenéaiseltd, on se jaettu palomuurein kolmeksi eri asuntoyhtioksi.

suntoyhtididen nimet, Espoon Kis-

ko, Raide ja Vaununkulma, kuvas-

tavat alueen arvoa ja kiinnosta-

vuutta nostaneen Niittykummun

metroaseman ladheisyytta. Pitkdn
rakennuksen ullakkokerroksen asuntoihin ha-
luttiin rakentajan puolesta jotain kaunista ja
erikoista, kertoo Lehto Asuntojen hankinta-
paallikko Seija Jokela.

- Eika siind kauan mennyt, kun arkkitehti esitteli havain-
nekuvat upeista viherhuoneista, hdan hymyilee.

TOINEN OLOHUGONE

Lampimista viherhuoneista tuli todella kauniit ja kdytan-
nolliset, ja ovathan ne ikdéan kuin lisanelioita ullakkoker-
roksen asunnoille, Jokela tuumaa.

- Niita on kiinteistossa kaikkiaan 12 kappaletta ja
ne ovat pinta-alaltaan n. 8-10 neliémetrid. Kattoviher-
huoneet ovat erittdin valoisat lasitetut kuutiot, joihin on
asunnoista suora kulku, joten vain asukkaan mielikuvi-
tus luo rajoituksia niiden mielekkadseen kayttoon, han
mietiskelee. — Niitd voi kdyttaa vaikka kasvihuoneina, tai
niissa voi chillailla rennosti ja ihastella maisemaa. - Kéyt-
totapoja on varmasti yhta monta kuin kayttajiakin.

TUOTEOSAKAUPPA

Tuoteosakaupalla tarkoitetaan toimintamallia, jossa
tietyn rakennusosan toimittaja ottaa kokonaisvastuun
tuotteen suunnittelusta, valmistuksesta ja asennuksesta.
Espoon Kisko, Raide ja Vaununkulma-projektissa kattovi-
herhuoneiden toimittajaksi valikoitui Lasi Saarinen.

- Olen toiminut rakennusalan hankintoihin liittyvissa
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tehtavissa kohta 40 vuotta, Seija Jokela kertoo, ja Lasi
Saarinen oli jo entuudestaan tuttu talo. Tassa koko-

naisuudessa se oli kuitenkin vain yksi toimija muiden Kattoviherhuoneet ovat erittiin valoisat la-

sitetut kuutiot, joihin on asunnoista suora
kulku, joten vain asukkaan mielikuvitus luo
- rajoituksia niiden mielekkaaseen kayttoon

joukossa, joilta tuoteosakauppamallilla toteutettavaa
tarjousta pyysin.

- Lasi Saarinen on luotettava kotimainen toimi-
ja ja heilla on hyva tuoteportfolio seka vakiintunut
talous. Mutta tarjouskilvassa hintalaatu-suhde
ratkaisee. Lasi Saarisen antama, arkkitehtimme
madrittelemien vaatimusten mukaisen kokonai-
suuden suunnitelma, oli vakuuttavin ja koko-
naiskustannuksiltaan edullinen.

—Tuoteosakauppaan sisdltyy toimittajan ta-
kuu, joten myds Lasi Saarisen nuhteettomalla

maineella oli merkityksensd, Jokela valaisee.
MITEN MENI

Lasi Saarinen suunnitteli ja valmisti kom-
Karkkilan

Valmiit komponentit kuljetettiin muuta

ponentit tuotantolaitoksella.
rakennustoimintaa hairitsematta Espoo-
seen ja asennettiin maardysten mukai-
sesti paikoilleen. Tietyssa jarjestyksessa
ennalta rakentajan kanssa suunnitel-
lun aikataulun mukaisesti.

— Hienoa jdlked ovat tehneet,
Jokela kehaisee. Olen keskustellut
aiheesta omien tydnjohtajiemme

kanssa, ja kehuja sieltd on sadellut.

Arkkitehdin vaatimusten
mukaiset viherhuoneet
valmistuivat Lasi Saarisen
Karkkilan tuotantolaitoksessa.

Etenkin tyon laadukkuus, seka ai-
kataulussa pysyminen ovat olleet
kehujen aiheena, Jokela paattaa.



SCHUCO FINLAND OY
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~ Juuri sita Lasi.Saari vahvistaa Schiice-Finland Oy:n

myyntipaallikkoFommi Laimi.

SEhiico on maailmanlaajuisesti 6630 henkil6a
tyollistava jarjestelmatoimittaja, joka kehittaa ja myy
kokonaisratkaisuja ovi-, ikkuna-, julkisivu- ja liukujarjestelmille,

turvatekniikkaan seka auringonsuojaukseen. -

\ Schiico Finland Oy:n
myyntipddllikké Tommi Laimi.

- Liiketoimintamal-

limme perustuu raken-
nusjarjestelmien sekd
innovaatioidemme edusta-
miseen yli 80 maassa, Laimi
kertoo.
- Lopputuotteemme valmiste-
taan ja asennetaan maailmanlaajuisen
partneriverkostomme toimesta. Koska
Schiico ei valmista valmiita ovia ja ikku-
noita itse, on meille ensiarvoisen tarkeaa,
ettd kotimaiset Schiico Partnerit toimivat
ammattitaitoisesti ja vastuullisesti, mies
painottaa.

KESTAVAA KEHITYSTA

Kestava kehitys ja huoli ymparistomme
hyvinvoinnista nakyy kaikissa Schiicon
toimissa. Konsernin hiilijalan—jdlki mi-
tataan vuosittain ja sen kaikki toimistot
ovat paperittomia. Yritys toimii jokaisessa
toimintamaas—saan vahintaankin paikal-
listen sdadosten mukaisesti, monissa jopa
huomattavasti niiden edelld. Varastointi,
logistiikka ja muut ympadristéa rasittavat
toimet suun-nitellaan mahdollisimman
ekologisiksi seka taloudel-lisiksi.

Schiico Finland Oy ohjeistaa ja tukee
omaa, noin 30 yritystd kattavaa partneri-
verkostoaan toimimaan kestavan kehityk-
sen periaatteella.

- Kom-ponentit ja logistiikka vas-
taavat meidan taholtamme kestavan ke-
hityksen toimintaa, mutta emme halua
velvoittaa liikaa partnereitamme, Tommi
Laimi valai—see.

- Toimintamme perustuu siihen, etta
partnerim—me voivat hyvin ja uskon, etta
joukkoomme on valikoi—tunut hyvinkin
valveutuneita toimijoita, mies jatkaa.

- Lasi Saarisella asiat tehddan oikein
ja he ovat malliesimerkki Schiicon nakdi-
sestd toimijasta. Yritys on kehittynyt ja

kasvanut viime vuosina jarkevasti ja heilta
I6ytyy valtavasti osaamista ja sitoutunei-
suutta jokaisella osa-alueella, Laimi kehuu.

— Tiedan, ettd Lasi Saarisella on tehty
mittaviakin investointeja ymparistom-
me hyvinvoinnin eteen. Lasi Saarinen on
luonut ohjelmistomme avulla Ymparisto-
selosteita (EPD dokumentteja) kohteisiin
jo ennen kuin niitd markkinoilla yleisesti
velvoitettaisiin.

MODERNI
SUUNNITTELUOHJELMA

- Olemme mukana partneriemme arjes-
sa sekd kumppanina suunnittelutydssa,
ettd projektin aikaisena teknisenad tukena.
Schiico yllépitda modernia ja monipuolis-
ta suunnitteluohjelmaa, joka on kdytdssa
kaikilla partnereillamme. Suunnittelun
yksiléllisyys ja oivaltavuus ovat avainase-
massa tuotteidemme markkinoinnissa ja
juuri niissa olemme kumppaniemme vah-
vana tukena, Laimi kertoo.

- Pysymme aina taustalla, emmeka
ohjeista ketddn, vaan opastamme ja au-
tamme silloin kun apuamme tarvitaan.
"Paal-lepasmareitd” emme ole, mies va-
kuuttaa.

- Partnerimme tydllistavat satoja am-
mattilaisia valtakunnallisesti, ja haluam-
me olla heiddn kasvussaan vahvana tuke-
na ja taustavoimana, joka ei koskaan jata
ketdan yksin, Laimi toteaa.

Lasi Saarinen on hyva ja luotettava
kumppani. He ovat aktiivinen ja innova-
tiivinen toimija, joka uskaltaa heittaytyd,
eikd epadrodi kysya neuvoa silloin kun sita
tarvitaan.

- Annamme kaiken osaamisemme
heidan kayttoonsa ja tuemme heita kai-
kissa tilanteissa, olivat tilanteet mieluisia
tai eivat, Laimi lupaa.

o3



cHUCO

_ar

SCHUCO 5oy

b

8
i
I.
i

SUOMEN METALLIRAKENNEYHDISTYS

TARPEESEEN
SYNTYNYT
TOIMIALAJARJESTO

yy Suomen metallirakenneyhdistyksen pe-
rustamiselle vuonna 2005 oli se, etta metal-
lirakentajat kyllastyivat olemaan rakennus-
alan "heittopusseja’, tardyttaa heti alkuun
SMRY:n toiminnanjohtaja Hasse Lonnberg.

- Taisin aloittaa ehka turhan karkkaasti, mutta totta asiassa aina-
kin toinen puoli, mies tasoittelee hymyillen.

Hasse Lonnberg tietda mista puhuu. Konerakennusteknikoksi
valmistunut, tydelamasta 2017 elakoitynyt mies tydskenteli koko
tyéuransa alumiiniprofiilien ja metallirakenteiden parissa. Alkuun
arvostettuna tuotannon suunnittelijana, jonka kaden jalki kelpasi

jopa hankalaksikin mielletylle silloisen Neuvostoliiton markki-

o4

noille. Seuraavaksi Lonnberg kutsuttiin myyntitehtaviin ja lopulta
tie vei pohjoismaisen rakennusjarjestelmatoimittajan maajohta-
jaksi, jossa vierdhtikin neljannesvuosisata.

- Kylldhdn uralleni monenlaisia tilanteita mahtui, Lonnberg
naurahtaa.

- Neuvostoliittoonkin vaannettiin kollegani kanssa ihan omin
kasin kardiologisen keskuksen oviyksikoitd, jonka jdlkeen sain

suunnitella ovikokonaisuuksien tuotantolinjat, mies muistelee.
MUKANA ALUSTA SAAKKA

Hasse Lonnberg oli SMRY:n synnyssa mukana taustavoimana,

kuten han itse asian ilmaisee. Hanen edellinen tydnantajansa oli

<< Suomen Metallirakenneyhdistyksen
toiminnanjohtaja Hasse L6nnberg
tutustumassa Lasi Saarisen
tuotantotiloihin Karkkilassa.

yhdistyksen jasen sen perustamisesta lahtien.

- Jaddessani eldkkeelle, ottivat SMRY:std yhteytta ja kertoivat,
ettd minulla on kuulemma ideoita jotka haluttiin toteutettaviksi,
Loénnberg muistaa.

- Tarjosivat samalla minulle toiminnanjohtajan paikkaa ko-
kemukseeni ja alatuntemukseeni vedoten, enkd mina tohtinut
kieltdytyd, koska tunsin palavaa halua edesauttaa jaseniston ja
samalla koko alan ansaitsemaa arvostusta. Lahdimme SMRY:n
hallituksen kanssa ajamaan voimakkaasti alan koulutusta, tiedot-
tamista ja sertifioinnin luomista, Lonnberg taustoittaa.

- Tavoitteemme oli nostaa vuoropuhelumme tasoa ja madraa
rakennusalan kanssa ja osoittaa heille, ettd olemme koulutettu ja
vastuunsa kantava toimiala. Olimme aidosti huolissamme oman
sektorimme rakennusvaiheen tuotantoketjusta, jossa esiintyi
jonkin verran heikosti toteutettuja
kokonaisuuksia. ,

- Halusimme rakennusalan
suurten toimijoiden ymmartavan
oman vastuunsa lopputuloksesta
ja huomioivan sen, ettd pelkkadan
tarjouksessa olevaan halpaan hin-
taan ei kannata koskaan sortua,
Lénnberg sivaltaa.

— Naista syista halusimme luoda omalle tuotanto- ja toteutus-
ketjullemme sertifikaatin, joka on tae laadusta ja osaamisesta.

SERTIFIKAATTI ON LUPAUS

Sertifioinnilla nostetaan alan arvostusta. Se on lupaus tuotanto-
ketjun laadusta ja vastuullisesta toiminnasta. Se on myds markki-
nointivaline, jonka sertifioidut yritykset voivat hyddyntaa.

—Juuri ndin, Lonnberg toteaa.

- Toisaalta, se ei saa olla pelkka markkinointivéline, vaan tulee
nakya myos konkreettisena laadun parantumisena. Sen tulee olla
ylpeyden aihe ja kunniallinen osoitus yritykseen juurtuneesta toi-
mintatavasta, joka on juuri niin vahva kuin on sen heikoin lenkki.

- Kunnianhimoinen tavoitteemme on, ettd heikkoja lenkkeja
ei esiintyisi lainkaan. Tama on se viesti, jonka haluamme raken-
nusalan ymmartavan ja sisdistavan. Yhdistyksemme jdsenyri-
tyksen tulee olla Suomeen rekisterdity yritys, eli sertifikaatin voi
saada vain kotimainen firma, jonka henkil6sté on koulutettu yh-
distyksen ja jarjestelmatoimittajien kesken sovittujen yhtenais-
ten kriteerien mukaan, Lonnberg tiivistaa.

SMRY- sertifikaatti osoittaa, ettd sen haltija on saanut CE-mer-
kintadn perustuvan metallirakennealan ammatillisen koulutuk-
sen ja omaa kyvyn toimia alan maardysten, ohjeiden ja standardi-
en mukaisesti, sanotaan SMRY:n verkkosivuilla.

Tavoitteemme oli nostaa
vuoropuhelumme tasoa ja maaraa
rakennusalan kanssa ja osoittaa
heille, ettd olemme koulutettu ja
vastuunsa kantava toimiala.

SMRY- sertifikaatti perustuu Rakennustuoteasetuksen mukaiseen
CE-merkintaan ja jarjestelmatoimittajamalliin perustuvaan vaati-
mustenmukaisuuden osoittamiseen.

MITA MUUTA

Kysyessani Hasse Lonnbergiltd, mitd jasenyys alan yritykselle an-
taa, alkaa mies luennoimaan isosti. Kynani ei pysy perdssa, paani
vield vdhemman, mutta koitan kiteyttda kuulemani néin:

— Jarjestamme koulutusta, johtamiskoulutusta ja yhteisollisia
tilaisuuksia, jotka mahdollistavat verkostoitumisen sekd luovat
keskusteluyhteyden muihin jdrjestoihin, kuten esimerkiksi yh-
teistyokumppaniimme Tasolasiyhdistykseen, Lonnberg luettelee.

- Yhteispelin merkitys kasvaa alati kiristyvien vaatimusten
myo6td, joten verkostoituminen on
sangen tarkedd. Yhdistyksemme
asiantuntijuutta arvostetaan ja
meitd kuunnellaan jopa kansallis-
ten soveltamisstandardien laadin-
nassa.

- Tarjoamme jasenyrityksillem-
me juridista neuvontapalvelua ja
tiedotamme heitd jatkuvasti alan ohjeista ja maarayksista.

—Ja yksi tarkeista tavoitteistamme on jasenyritystemme ima-
gon nostaminen rakennusliikkeiden silmissa. Myyntitilanteessa
jasenyytemme seka sertifiointimme tulee herdttda luottamus-
ta. Tieddmme, ettd hyvin tehty tyd kerryttdaa rakennusliikkeiden
pisteytysjdrjestelmdssa pisteita ja antaa ndin merkittavan edun
urakkatarjousvaiheessa. Sertifiointi luo hyvin toteutettuna selvaa
kilpailuetua, mies vakuuttaa.

LASI SAARINEN

Jo kahdesti SMRY:n jasenten danestaman Vuoden Metalliraken-
ne- palkinnon voittanut Lasi Saarinen Oy on yhdistyksen aktiivi-
nen jasen.

- Lasi Saarisen yrityskaupassa ostama Alunikkarit Oy oli jo
jasenemme, joten oli hyvin luontevaa, ettd myos Lasi Saarinen
liittyi yhdistykseen, Hasse Lénnberg tuumaa.

- Yrittdja Jouni Siivonen on valovoimainen ja idearikas halli-
tuksen jasen, joka tuo kantansa julki, valilla karkkaastikin, jos ti-
lanne sen vaatii, han jatkaa hymyillen.

- Jokainen yhdistys tarvitsee ennakkoluulottomia ihmisia,
jotka uskaltavat avautua ja kehittaa ndin toimintaa. Lasi Saarinen
kouluttaa koko henkildstddan aktiivisesti ja osaa hyddyntaa serti-
fioinnin tuomat edut ja osaa olla erityisen ylpea jasenyydestaan,
Lonnberg toteaa lopuksi.
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TOMMI ALEN JURI ILOMAKI
Myyntip&alikkd Projektipaallikko
0406815915 040 508 1488
020 7500 400 020 7500 400
TERO AARNIO MIKKO VALTANEN KALLE SIIVONEN
Projekti-insindori Suunnittelujohtaja Logistiikka
0400 471358 040 708 8171 0500 999 191
020 7500400 020 7500 400 020 7500 400
HALLINTO
JOUNI SIIVONEN MARIKA LITH
Yrittgja Talouspaallikkd
0400 999 191 0406815 571
020 7500 400 020 7500 400

Sdhkopostiosoitteemme ovat muotoa: etunimi.sukunimi@lasisaarinen.fi

SMRY-sertifikaatti osoittaa, etta yritys on saanut CE-merkintaan
perustuvan metallirakennealan ammatillisen koulutuksen ja omaa
kyvyn toimia alan maaraysten, ohjeiden ja standardien mukaisesti.

SMRY on metallirakennealan yritysten etujdrjesto, joka edistdd suomalaisen rakentamisen
laatua. SMRY:n jdsenyritykset valmistavat etenkin metalli- ja lasirakenteita kuten ovia,
ikkunoita ja julkisivuja sekd muita talonrakennusalaan liittyvid metallirakenteita.

WWW.LASISAARINEN.FI
Vaihde: 020 750 0400 | myynti@lasisaarinen.fi | Yrittgjantie 33, 03600 karkkila

MUISTIINPANOJA

o/



TAMMIKUU

VK MA Tl KE TO PE LA SU
1 12 3 4 5
2 6 7 8 910 11 12
313 14 1516 17 18 19
4 20 21 22 23 24 25 26
5 27 28 29 30 31

TOUKOKUU
VK MA Tl KE TO PE LA SU
18 123 4

19 5 6 7 8 910 11
29 12 13 14 15 16 17 18
21 19 20 21 22 23 24 25
22 26 27 28 29 30 31

SYYSKUU

VK MA TI KE TO PE LA SU
36 1 2 3 4 5 6 7
37 8 910 11 12 13 14
38 15 16 17 18 19 20 21
39 22 23 24 25 26 27 28
40 29 30

AN

SAARINEN

HELMIKUU

VK MA Tl KE TO PE LA SU
5 1 2
6 3456 7 89
710 11 12 13 14 15 16
8 17 18 19 20 21 22 23
9 24 25 26 27 28

KESAKUU

VK MA Tl KE TO PE LA SU
22 1
23 2 3 4 5 6 7 8
24 910 1112 13 14 15
25 16 17 18 19 20 21 22
26 23 24 25 26 27 28 29
27 30

LOKAKUU
VK MA TI KE TO PE LA SU
40 12345

41 6 7 8 910 11 12
42 13 14 15 16 17 18 19
43 20 21 22 23 24 25 26
44 27 28 29 30 31

LASISAARINEN.FI

MAALISKUU

VK MA TI KE TO PE LA SU
9 1 2
10 3 4 5 6 7 8 9
11 10 11 12 13 14 15 16
12 17 18 19 20 21 22 23
13 24 25 26 27 28 29 30
14 31

HEINAKUU

VK MA TI KE TO PE LA SU
27 12 3 4 5 6
28 7 8 910 1112 13
29 14 15 16 17 18 19 20
30 21 22 23 24 25 26 27
31 28 29 30 31

MARRASKUU
VK MA TI KE TO PE LA SU
44 1 2

45 3 4 5 6 7 8 9
46 10 11 12 13 14 15 16
47 17 18 19 20 21 22 23
48 24 25 26 27 28 29 30

WW W.LASISA ARINEN.F |

Vaihde: 020 750 0400 | myynti@lasisaarinen.fi | Yrittdjantie 33, 03600 karkkila

2025

HUHTIKUU

VK MA TI KE TO PE LA SU
14 12 3 4 5 6
15 7 8 910 11 12 13
16 14 15 16 17 18 19 20
17 21 22 23 24 25 26 27
18 28 29 30

ELOKUU
VK MA Tl KE TO PE LA SU
31 142243

32 4 5 6 7 8 910
33 11 12 13 14 15 16 17
34 18 19 20 21 22 23 24
35 25 26 27 28 29 30 31

JOULUKUU

VK MA TI KE TO PE LA SU
49 1 2 3 4 5 6 7
50 8 910 11 12 13 14
51 15 16 17 18 19 20 21
52 22 23 24 25 26 27 28
1 29 30 31




